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Resumen 

 

La normativa sobre contratación estatal contempla la aplicación de una serie de 

requisitos de calificación que, incorporados en las bases administrativas, tienen por 

objetivo determinar, durante la etapa de calificación del procedimiento de selección, 

que los postores tienen las condiciones necesarias para la ejecución del futuro 

contrato. 

 

Uno de los requisitos de calificación, previsto como una opción que, por ende, 

puede o no ser exigida por el área usuaria en requerimientos de obra que se 

tramiten como Licitaciones Públicas, es el denominado solvencia económica, que 

implica exigir que los postores acrediten en sus ofertas que cuentan con una línea 

de crédito, por un valor que no puede exceder el 60% del valor referencial. 

 

En ese contexto, la presente investigación tiene por finalidad determinar, en el 

marco del proceso de contratación regulado por la Ley de Contrataciones del 

Estado, si el requisito de calificación solvencia económica, aporta o no valor en la 

etapa de calificación de los postores, como forma de acreditar que estos cuentan 

con capacidad financiera para la ejecución del futuro contrato y, con ello, reducir el 

riesgo de incumplimientos contractuales y, por lo tanto, si constituye una exigencia 

eficiente o si, por el contrario, resulta un requisito cuya incorporación en las bases 

no solo no reduce el riesgo de incumplimientos de contrato,  sino que desincentiva 

la concurrencia de postores, duplica la evaluación de solvencia económica que 

realiza el Registro Nacional de Proveedores (RNP) como condición para el registro 

como ejecutor de obra e incluso si, en la práctica, afecta la duración del 

procedimiento de selección, al elevar el riesgo de la interposición de apelaciones y 

declaraciones de nulidad de oficio. 

 

Determinando los efectos que el requisito aludido ha venido generando en los 

procesos de contratación, se propondrán medidas para mejorar la regulación 

referida al mismo.   
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Abstract 

 

The regulations on government procurement contemplate the application of a series 

of qualification requirements that, incorporated in the Rules, are intended to 

determine, during the qualification stage of the selection procedure, that the bidders 

have the necessary conditions for the execution of the future contract. 

 

One of the qualification requirements, foreseen as an option that, therefore, may or 

may not be required by the user area in work requirements that are processed as 

Public Tenders, is the so-called Economic Solvency, which implies requiring bidders 

to prove in their bids that they have a line of credit, for a value that may not exceed 

60% of the referential value. 

 

In this context, the purpose of this investigation is to determine, within the framework 

of the procurement process regulated by the Government Procurement Law, 

whether or not the Economic Solvency qualification requirement adds value in the 

bidders' qualification stage, as a way of proving that they have the financial capacity 

to execute the future contract and, thus, reduce the risk of contractual non-

performance and, therefore, whether it constitutes an efficient requirement or, on 

the contrary, whether if it is a requirement whose incorporation in the Rules not only 

does not reduce the risk of non-performance, but also discourages the participation 

of bidders, duplicates the evaluation of economic solvency carried out by the 

Suppliers/Providers National Registry (RNP) as a condition for registration as a 

contractor and even if, in practice, it affects the duration of the selection procedure 

by increasing the risk of appeals and declarations of nullity ex officio. 

 

By determining the effects that the aforementioned requirement has been 

generating in the procurement processes, measures will be proposed to improve its 

regulation.  

  




