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Resumen

La investigacion intitulada “Recaudacion del Impuesto a la Renta y el Producto Bruto Interno
en el Perd, 2005-2021”, tuvo por objetivo determinar la relacion entre la recaudacion del
Impuesto a la Renta y el Producto Bruto Interno para hallar la relacion entre ambas variables.
Se utiliz6 una metodologia con disefio no experimental, de enfoque cuantitativo, de alcance
descriptivo-correlacional y de corte transversal. Se recurridé al uso del método hipotético-
deductivo, con una poblacion de valores de recaudacion del Impuesto a la Renta y valores del
Producto Bruto Interno y empleando como prueba estadistica el test de correlacidn de Pearson.
Se encontrd que la recaudacion del Impuesto a la Renta estuvo directamente relacionada con
el Producto Bruto Interno en sus dimensiones Producto Bruto Interno real (p Pearson = 0.909,
p = 0.000), Producto Bruto Interno nominal (p Pearson = 0.894, p = 0.000) y Producto Bruto
Interno per capita (p Pearson = 0.915, p = 0.000). Se concluyd que, a mayor recaudacion del
Impuesto a la Renta, mayor seria el Producto Bruto Interno en el Per(. Se recomendd ampliar
el horizonte de investigacion, con el propdsito de tener una vision holistica de la relacion
presente entre ambas variables de investigacion.

Palabras clave: Impuesto a la Renta, renta de capital, renta empresarial, renta de trabajo,

Producto Bruto Interno.
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Abstract
The entitled research " Income Tax levying and Gross Domestic Product in Peru, 2005-2021",
had the objective of determining the relationship between Income Tax levying and Gross
Domestic Product, in order to answer the problem: How is Income Tax levying and Gross
Domestic Product related in Peru, in the period 2005 to 2021? A non-experimental design
methodology was used with a quantitative approach, descriptive-correlational and cross-
sectional scope, resorting to the use of the hypothetical-deductive method, with a population
of Income Tax levying values and Gross Domestic Product values and using Pearson's
correlation test as a statistical test. It was found that Income Tax levying was directly related
to Gross Domestic Product in its dimensions Real Gross Domestic Product (p Pearson = 0.909,
p = 0.000), Nominal Gross Domestic Product (p Pearson = 0.894, p = 0.000) and Gross
Domestic Product per capita (p Pearson = 0.915, p = 0.000). The research concluded that the
higher the Income Tax levying is then the higher the Gross Domestic Product will be in Peru.
It was recommended to broaden the research horizon in order to have a holistic view of the
present relationship between both research variables.
Keywords: Income tax, capital income, corporate income, labor income, Gross Domestic

Product.
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Introduccion

La investigacion, titulada “Recaudacion del Impuesto a la Renta y el Producto Bruto Interno
en el Pert, 2005-2021”, tuvo como propdsito determinar la relacion entre la recaudacion del Impuesto
a la Renta y el Producto Bruto Interno, teniendo como soporte las teorias sobre la recaudacion
tributaria, los tributos internos, el impuesto a la renta y el Producto Bruto Interno real, nominal y per
capita. El aporte de la investigacion sucede en la medida en que se brinda conocimiento metodologico
y estadistico descriptivo e inferencial sobre la relacion entre la recaudacion del Impuesto a la Renta
y el Producto Bruto Interno; asimismo, y el aporte tedrico se da al determinar que a mayor medida
de la recaudacion del Impuesto a la Renta mayor es el Producto Bruto Interno. Conocer esta relacion
directa es esencial para el gobierno, la autoridad fiscal y los entes recaudadores.

El primer capitulo trata sobre el planteamiento del estudio; y, aborda los aspectos
relacionados a la delimitacion territorial, temporal y conceptual de la investigacion, al
planteamiento y formulacién del problema, los objetivos y justificacion del estudio.

El segundo capitulo trata sobre el marco teorico, es decir, se presentan los antecedentes
mas relevantes de la investigacidn a nivel nacional e internacional, trabajando sobre las bases
tedricas del problema y definiendo los términos basicos empleados.

El tercer capitulo trata sobre las hipotesis y variables de la investigacién, presentadas
en funcién a la naturaleza cuantitativa del estudio; asimismo, se presentan las variables de
investigacion, las cuales fueron operacionalizadas.

El cuarto capitulo trata sobre los aspectos metodoldgicos empleados, cubriendo el
enfoque, tipo, nivel, método, disefio, poblacion, muestra y técnicas e instrumentos de
recoleccion de datos en la investigacion.

El quinto capitulo incluye los resultados de la investigacion, describiéndolos,
analizandolos, contrastandolos con las hipétesis planteadas, y, generando la discusion. Finalmente,

se presentan las conclusiones, recomendaciones, referencias y apéndices del estudio.
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Capitulo 1
Planteamiento del Estudio
1.1.  Delimitacion de la Investigacion

1.1.1. Territorial.

La investigacion tuvo lugar en la zona centro-oeste de América del Sur, en la Republica
del Perd.

1.1.2. Temporal.

El estudio se desarroll6 entre el periodo comprendido por los afios 2005 a 2021 a partir
de una serie temporal con datos tomados anualmente; es decir, la serie la constituyen 17 datos
para cada variable y sus dimensiones.

1.1.3. Conceptual.

La recaudacion del Impuesto a la Renta grava las rentas provenientes del capital, del
trabajo y de la aplicacion sinérgica de los dos factores, asi también, las ganancias y los
beneficios resultantes (BCRP, 2019). Esta comprendido por tres tipos de renta (renta de capital,
renta empresarial y renta de trabajo, tomadas como las dimensiones de la investigacion) y cinco
categorias (renta de primera a quinta categoria, tomadas como indicadores): renta de capital
(incluye la primera y segunda categoria), la renta empresarial (compuesta por la tercera
categoria) y la renta de trabajo (incluye la cuarta y quinta categoria) (DS N° 179-2004-EF,
2004).

El Producto Bruto Interno o PBI es el valor total de la produccidn corriente de bienes y
servicios finales dentro de un pais durante un periodo de tiempo determinado (BCRP, 2019).
Sera medido en sus dimensiones como PBI real, nominal y per capita (Mankiw, 2022), los

indicadores seran el valor del PBI en soles y en variacion porcentual.
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1.2.  Planteamiento del Problema

A nivel internacional, la recaudacion de impuestos es identificada como un problema
importante para el crecimiento econémico en la mayoria de los paises en desarrollo (Kadenge,
2021). Khumbuzile y Hlalefang (2018) sefialan que la recaudacion del Impuesto a la Renta
puede afectar el Producto Bruto Interno, los principales problemas de la recaudacion del
Impuesto a la Renta subyacen en tres tipos de rentas: la renta de capital (afectando la inversion),
la renta empresarial (afectando las decisiones empresariales) y la renta de trabajo (afectando el
suministro de mano de obra y el ahorro). Estos problemas ocasionan que los individuos
naturales y juridicos, dependientes o independientes, sustituyan las actividades gravadas con
tasas altas por actividades gravadas con tasas relativamente méas bajas. También, se evidencia
que, debido a estos problemas, las personas reducen sus horas de trabajo, dedicandose a una
actividad econdmica menos productiva o abandonan el mercado laboral, lo que se traduce en
menores tasas de crecimiento econdémico, expresado como PBI. Las estadisticas mundiales
acerca del PBI indican que este es de 136.48 trillones de ddlares. De 2013-2017, la tasa media
de crecimiento del PBI mundial fue de alrededor del 14%, sin embargo, en 2018, fue del 3%
con tendencia negativa a futuro (Oliinyk y Kozmenko, 2019). Esta rotunda y desacelerada
variacion de -11% indica que la economia mundial esta experimentando una fuerte recesion.

A nivel nacional, en un entorno de realidad cada vez mas complejo es menester la
recaudacion del Impuesto a la Renta para lograr un crecimiento econdmico. Gonzéles (2021)
indica que, en un contexto de recaudacion optima se logra incrementar el Producto Bruto
Interno. Rojas y Vizcarra (2019) manifiestan que, la recaudacion del Impuesto a la Renta es
medida por medio de los Ingresos Tributarios del Gobierno Central (ITGC); vy, esta formada
por la suma del total de los impuestos recaudados por el Gobierno Central, pero experimentan
un problema, ya que se ven reducidos por las devoluciones realizadas a los contribuyentes;

ademas, si las condiciones o el contexto no son los mas 6ptimos o adecuados, la recaudacion
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puede verse afectada y esto generar cambios negativos en el PBI. Se indica, también que existe
una tasa impositiva limite para la cual la economia crece, mas alla de esa tasa la economia
puede experimentar problemas muy adversos.

En el periodo 2005 a 2021, la recaudacion del Impuesto a la Renta varié de 11.19 a
54.88 millones de soles, es decir, en solo 17 afos, la recaudacion, por el mismo concepto, se
ha quintuplicado (SUNAT, 2022). El PBI, por el contrario, s6lo se duplicd, elevandose de 274
a 550.6 miles de millones de soles (BCRP, 2022). Desde el 2014, se ha observado una
desaceleracion del crecimiento en el PBI, poniendo fin al auge econémico y viendo la
recaudacion afectada (Colomay Ayapi, 2018). En 2017, la tasa de crecimiento del PBI lleg6 a
ser un 3.3% menor comparado al crecimiento en afios anteriores (Rojas y Vizcarra, 2019). Ante
tal magno problema, la recaudacion del Impuesto a la Renta puede ayudar a recuperar la tasa
de crecimiento del PBI, proceso denominado reactivacion econémica (Parodi, 2018); no
obstante, las leyes y politicas orientadas a reactivar la economia tienden a resultar en fracaso
(caso de la Ley 30230 o de la Ley 30296), y, mas aun, agravan la insuficiencia y regresividad
de la recaudacion del Impuesto a la Renta; sin embargo, esta relacion aun no es del todo clara
(Coloma y Ayapi, 2018).

El objeto de estudio fue determinar la relacién de la recaudacion del Impuesto a la Renta
y el Producto Bruto Interno, cuya utilidad es salvaguardar el balance fiscal y el financiamiento
del presupuesto publico, ademas se evita el déficit. En este contexto, se realizara la
investigacion con el objetivo de determinar la relacién que tiene la recaudacion del Impuesto a
la Renta y el Producto Bruto Interno.
1.3.  Formulacion del Problema

1.3.1. Problema General.

¢Como se relaciona la recaudacion del Impuesto a la Renta y el Producto Bruto Interno,

en el Perq, en el periodo 2005 a 2021?
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1.3.2. Problemas Especificos.

¢Como se relaciona la recaudacion de la renta de capital y el Producto Bruto
Interno, en el Perd, en el periodo 2005 a 2021?
¢Coémo se relaciona la recaudacion de la renta empresarial y el Producto Bruto
Interno, en el Pery, en el periodo 2005 a 20217
¢Como se relaciona la recaudacion de la renta de trabajo y el Producto Bruto

Interno, en el Pery, en el periodo 2005 a 2021?

Objetivos de la Investigacion
1.4.1. Objetivo General.

Determinar la relacion entre la recaudacion del Impuesto a la Renta 'y el Producto Bruto

Interno, en el Pery, en el periodo 2005 a 2021.

1.5.

1.4.2. Objetivos Especificos.

Analizar la relacién entre la renta de capital y el Producto Bruto Interno, en el
Per(, en el periodo 2005 a 2021.

Describir la relacion entre la renta empresarial y el Producto Bruto Interno, en
el Per, en el periodo 2005 a 2021.

Evaluar la relacion entre la renta de trabajo y el Producto Bruto Interno, en el

Perd, en el periodo 2005 a 2021.

Justificacion de la Investigacion
1.5.1. Justificacion Tedrica.

La investigacion se realizé porque el Impuesto a la Renta y el Producto Bruto Interno

brindan informacion sobre la recaudacion y los resultados econdmicos, respectivamente; y, son

esenciales para el gobierno, la autoridad fiscal y el organismo de recaudacion SUNAT, por lo

que la investigacion proporciona la informacion oportuna y clara sobre la relacion existente

entre las variables de estudio.
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1.5.2. Justificacion Préctica.

Los resultados seran beneficiosos para el Estado peruano, es decir, a todo nivel de
gobierno (local, central y general), porque al determinar la relacién entre las variables
propuestas con métodos estadisticos, se podra conocer cudl es la realidad de la interaccion que
sustenta la recaudacion del Impuesto a la Renta sobre el PBI a lo largo del tiempo. Los
ciudadanos podran contar con informacion basica que les permita tomar decisiones oportunas
sobre sus empresas o clientes, y como trabajar dentro de esas leyes para obtener el mejor
beneficio. Los responsables politicos se beneficiaran del analisis de los resultados, por ende,
podran establecer medidas econdmicas pertinentes para el pais como proponer estrategias
conjuntas y optimizar la legislacion, la interpretacion y la ejecucion de mejores politicas hacia
el desarrollo econdmico de sus beneficiarios e integrantes del pueblo peruano. Otros
investigadores se basaran en las conclusiones de este estudio para llevar a cabo nuevas
investigaciones en el mismo ambito con el fin de exponer, mejorar, actualizar o enriquecer las
conclusiones brindadas. Por ultimo, el estudio se sumara a la muy necesaria literatura
econdmica sobre la recaudacion del Impuesto a la Renta y su relacion con el Producto Bruto

Interno.
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Capitulo 11
Marco Teorico
2.1.  Antecedentes de la Investigacion

2.1.1. Articulos Cientificos.

Jumbo-Benitez (2019) realizd una investigacion sobre el Producto Bruto Interno y los
ingresos tributarios. El objetivo general fue medir el impacto del PBI de Ecuador en la
recaudacion tributaria del Impuesto al Valor Agregado, Impuesto sobre la Renta y Derechos
Arancelarios frente a las Importaciones, en el periodo 2000 - 2018. La muestra la constituyeron
74 datos observados. Se implico el uso del modelo de Minimos Cuadrados Ordinarios
(perspectiva a largo plazo) y el Modelo de Correccion de Errores (perspectiva a corto plazo).
Los resultados indicaron que, ante un incremento del PBI, la recaudacion del IVA e ISR y los
Derechos Arancelarios frente a las Importaciones experimentan un crecimiento. Se concluyd
que, al aumentar el valor del PBI, lo hacia también el valor de la recaudacion.

Seip (2019) realiz6 una investigacion empirica sobre el efecto de los impuestos en el
Producto Bruto Interno de los Estados Unidos de América. El objetivo general fue determinar
el efecto de los cambios en la recaudacion de impuestos sobre el PBI, en el periodo 1947-2014.
El disefio fue experimental, de corte longitudinal. Se utiliz6 el método leading - lagging (LL),
para identificar el periodo en el que los cambios fiscales tuvieran un impacto potencial en el
PBI. Los resultados indicaron en la economia de EE. UU. (1964, 1979-81 y 2002) una
reduccion de impuestos del 1% aumento el PBI a corto plazo (=3 afios), sin embargo, en el
largo plazo (=10 afios), el PBI decayd. Se concluyé que, las reducciones de impuestos deben
ser compensadas cada 3 a 4 afios con un incremento en la recaudacién. Se advierte, también
que, en una economia muy volatil, si se aplican reducciones de impuestos, se debe desarrollar

una economia sostenible primero.
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Lahuray Castillo (2018) investigaron el efecto de los cambios tributarios en la actividad
econdmica peruana, en el periodo 1991 - 2015. Se utilizé un enfoque narrativo para elaborar
una serie de tiempo con los cambios tributarios exdgenos, los cuales se identificaron mediante
una revision de registros asociados a las modificaciones en la normativa pertinente. Se encontré
que, frente a un incremento de 1% en el PBI la presion tributaria se reduce 0.28 % en ese
momento y alcanza una caida maxima de 0.49 % al séptimo semestre. Se concluy6 que reducir
los impuestos puede tener un efecto transitorio y positivo en la actividad econémica, pero no
constituye una buena alternativa a largo plazo.

Garcia (2021) realizo6 una investigacion sobre el impacto de la recaudacion del Impuesto
a la Renta en el presupuesto nacional de Venezuela. Se tuvo por objetivo determinar los
motivos por los que el Impuesto a la Renta no es la principal fuente de ingresos para el pais.
Se encontro que, frente a una caida en el PBI, se espera que las empresas no puedan contribuir
con sus obligaciones tributarias. Se concluy6 que esos motivos se asocian a una reduccion del
Producto Interno Bruto, a la brecha de actualizacién tecnoldgica, a las consecuencias de la
hiperinflacion y a la falta de propension de cumplimiento de parte del pablico contribuyente.

2.1.2. Tesis nacionales e Internacionales.

2.1.2.1. Tesis Nacionales.

Coloma y Ayapi (2018) investigaron sobre la recaudacion tributaria y el PBI de la
region Loreto, en el periodo 2012 a 2016. Se tuvo como objetivo general el determinar la
relacion entre la recaudacion tributaria y el PBI de la region Loreto, en el periodo 2012-2016.
La investigacion fue de disefio no experimental y de nivel correlacional, siendo la unidad de
analisis los valores anuales correspondientes a cada variable. Los resultados indicaron que el
tributo mas importante en la recaudacion fue el Impuesto a la Renta, con una participacion del

55.37% del total recaudado. Se concluyd que los coeficientes de correlacion entre la
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recaudacion tributaria y el PBI de la region Loreto en el periodo de estudio fueron r = 0.610;
con un coeficiente de determinacion R? = 0.372.

Robles y Solis (2019) investigaron sobre el Impuesto a la Renta y el Impuesto General
a las Ventas y el crecimiento econémico. Se tuvo como objetivo general determinar la
incidencia del Impuesto a la Renta (IR) y del Impuesto General a las Ventas (IGV) en el
crecimiento econdémico peruano, en el periodo 1996 — 2018, planteando la hipdtesis de una
incidencia directa y positiva. Utilizaron el método del modelo econométrico de regresion lineal.
Se determind que el IR y el IGV inciden de forma directa y positiva en el crecimiento
economico (correlacién de 99%). Se concluyd que, el estudio de regresion mostro la gran
importancia de la tributacion para el crecimiento de la economia.

Reyes (2019) realizo un estudio sobre la incidencia de los impuestos directos (Impuesto
a la Renta) e indirectos (Impuesto General a las Ventas) en el crecimiento econdémico. Se tuvo
por objetivo general conocer la incidencia de los impuestos directos en el crecimiento
econémico peruano, en el periodo 1990 - 2018. Se hizo uso del método de los Minimos
Cuadrados Ordinarios (MCO). Se encontrd que el Impuesto a la Renta incidi6 de forma positiva
sobre el crecimiento econdémico y en contraparte, el Impuesto General a las Ventas incidié de
forma negativa. Se concluyd que el IR es una tasa que permite maximizar el crecimiento
econémico, mientras que el IGV tiene el efecto inverso.

Gonzéles (2021) realiz6 un andlisis comparativo de la recaudacion tributaria. Tuvo por
objetivo hacer un andlisis comparativo de la recaudacion tributaria de la regién Loreto y San
Martin entre el afio 2013 y 2017. La metodologia se desarroll6 bajo un enfoque cuantitativo,
nivel descriptivo y disefio no experimental. Se obtuvo que la recaudacion tributaria de Loreto
fue superior en 78.85% a la de San Martin. EI impuesto que mas recaudd en ambas regiones
fue el “Impuesto a la Renta de Tercera Categoria™ (28.71% del total recaudado en el periodo

2013 - 2017), mientras que San Martin llegé al 30.12% de la recaudacion total. En Loreto, la
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principal actividad econdmica es la “Extraccion de Petrdleo, Gas, y Minerales” (20.3 % del
PBI); en la region San Martin, fue la “Agricultura, Ganaderia, Caza y Silvicultura” (26.10%
del PBI). No se observo significacion estadistica entre “actividad econdémica” y “recaudacion”
en Loreto (r = 0.47, R?= 0.22), pero si en San Martin (r = 0.97, R?=0.95).

2.1.2.2. Tesis Internacionales.

En Ecuador, Martinez (2017) realiz6 un estudio acerca del crecimiento econémico y la
recaudacion tributaria. Se tuvo por objetivo general analizar el comportamiento del crecimiento
economico de Ecuador y el de la recaudacion tributaria de 2015 a 2016. La metodologia
empleada fue descriptiva y el método utilizado fue el inductivo deductivo, con analisis y
sintesis y logico historico, obtenidos a partir de informacién documental. Los resultados
evidenciaron la existencia de una relacién directa entre las variables crecimiento econémico y
recaudacion tributaria. Se concluy6 que, a mayor crecimiento econémico manifestado como
PBI, mayor seria la recaudacion de tributos.

En Sudafrica, Khumbuzile y Hlalefang (2018) investigaron sobre los impuestos y el
crecimiento econdmico en Sudéafrica. Se tuvo por objetivo determinar el impacto de los
impuestos en el crecimiento econdémico para el periodo 1981 - 2016. La metodologia del disefio
fue no experimental de nivel explicativo. La unidad de andlisis fueron datos anuales, para
desarrollar el enfoque LAG de distribucion autorregresivo (ARDL). Los resultados empiricos
indicaron que existio una relacion negativa entre los impuestos y el crecimiento econémico en
Sudafrica. Se concluy6 que, el crecimiento economico, el comercio y la apertura, el capital y
los impuestos estan co-integrados y se indico también que la politica fiscal es muy importante
para forjar un crecimiento econdémico sostenible en Sudafrica.

En Argentina, Sanchez (2019) realizd una tesis sobre la presion tributaria y el
crecimiento econdémico. Se tuvo por objetivo evaluar la relacion entre la presion tributaria y el

crecimiento econdmico y analizar la relacion considerando la heterogeneidad del grado de
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desarrollo y de las estructuras tributarias. Trabajaron con datos del Banco Mundial utilizando
tres métodos de ajuste, el modelo de efectos agrupados, el modelo de efectos aleatorios y el
modelo de efectos fijos para determinar las variables explicativas; luego, aplicaron econometria
para el PBI per capita; finalmente, realizaron regresiones evaluando el efecto de las estructuras
tributarias. Se encontr6 que, para paises con niveles de ingresos medios existe una relacion
positiva no lineal entre la presion tributaria y el crecimiento econdémico, ajustandose a los
modelos de crecimiento enddgenos. Se concluyo que, en los paises en vias de desarrollo existe
una relacion entre la presion tributaria y el crecimiento econémico.

En Kenia, Kadenge (2021) investigd sobre el efecto de los impuestos en el
comportamiento econémico. El objetivo de su estudio fue determinar la relacién causal entre
el Impuesto a la Renta, los Derechos de Aduanas e IVA sobre el comportamiento econémico,
en el periodo 2010-2020. La metodologia del disefio fue no experimental de nivel explicativo.
La unidad de analisis fue el valor anual recuperado de fuentes secundarias, para cada variable
de estudio. Los resultados indicaron que, la recaudacion del Impuesto a la Renta ha aumentado
en los ultimos afios en mayor proporcion que los demas impuestos en Kenia. Se concluy6 que,
el Impuesto a la Renta fue un factor clave en la toma de decisiones econémicas.

2.2. Bases Tedricas

2.2.1. Mecanismos Fiscales.

Independientemente del impuesto de que se trate, la aplicacion de un impuesto tiene
lugar en tres etapas. La primera etapa consiste en determinar la base imponible, es decir, lo que
se grava. En el segundo paso, se liquida el impuesto, que es el calculo del importe. Por Gltimo,
en un tercer paso, lo recauda la administracion tributaria (Ilunga, 2021).

2.2.1.1. Determinacion de la Base Imponible.

El impuesto adeudado por cada contribuyente es el resultado de un proceso fiscal de

varias etapas. Este proceso implica la designacion de los sujetos pasivos, la determinacion de
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la materia imponible, la base imponible y la realizacion del hecho imponible. El respeto del
principio de legalidad tributaria implica que el sujeto pasivo del impuesto es designado por la
ley. Asi, la ley determina las categorias de personas fisicas o juridicas que estan obligadas, a
pena de ser perseguidas o incluso sancionadas, a pagar un determinado tributo (Valk y Soto,
2021).

La materia imponible es el elemento econdmico sobre el que se basa el impuesto. Puede
ser un bien (por ejemplo, un vehiculo sujeto al impuesto sobre vehiculos o un terreno sujeto al
impuesto sobre bienes inmuebles), una renta (por ejemplo, el impuesto sobre las rentas de
alquiler) o una transaccion u operacion (por ejemplo, una venta sujeta al impuesto sobre el
valor afadido). Si el impuesto debe basarse necesariamente en una materia determinada,
denominada materia imponible, es importante determinar el elemento econémico que sirve de
base para el calculo del impuesto, que se denomina base imponible o base tributaria. Por
ejemplo, la base imponible de un vehiculo puede ser la potencia de su motor o su tonelaje,
mientras que la base imponible de un inmueble puede ser la superficie del mismo (llunga,
2021).

Ademas, la existencia de la materia imponible y de la base imponible no conlleva por
si misma ninguna consecuencia fiscal, sino que debe producirse el hecho imponible. Se
entiende que éste es el hecho o acto que da lugar a la exigencia de impuestos para el Estado y
que hace gue el contribuyente entre en el &mbito de aplicacién de la ley tributaria. Por ejemplo,
el mero hecho de poseer un vehiculo no es suficiente para tributar por €l, sino que el vehiculo
debe circular por la via publica. EI hecho de que el vehiculo circule por una via pablica es, por
tanto, el hecho generador del impuesto sobre vehiculos. Una vez calculado el impuesto, este es

liquidado (Halliday, 2018).
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2.2.1.2. Liquidacién del Impuesto.

La liquidacion consiste en determinar la deuda tributaria del contribuyente, aplicando
un tipo impositivo o una tarifa a la base imponible previamente determinada. Sin embargo,
como el sistema fiscal congolefio es declarativo, el contribuyente calcula él mismo el importe
del impuesto que declara a la Administracion. Esto se conoce como declaracién autoliquidada.
No obstante, la Administracion procede a la comprobacion del importe declarado. La
liquidacién da lugar a la determinacion de un credito fiscal que exige la recuperacion (Valk y
Soto, 2021).

2.2.1.3. Recaudacion de Impuestos.

La recaudacidn es el pago de la deuda tributaria. Se realiza a iniciativa del contribuyente
cuando el mismo ha liquidado el impuesto en su declaracién, y mediante una notificacion de
cobro cuando la liquidacion ha sido realizada por la Administracion. En ocasiones, la
recaudacion sera realizada por un tercero, con cargo a una retencion del impuesto. Por tanto, la
recaudacion del impuesto puede ser amistosa o forzosa. La recaudacion es amistosa si el deudor
tributario paga el impuesto en el plazo establecido por la ley, sin que se le obligue a ello. En
caso de fracaso de la recaudacion amistosa, la administracion tributaria estd autorizada a
proceder a la recaudacion forzosa para obtener el pago del impuesto, utilizando medios de
apremio relacionados con el caracter exorbitante de esta deuda publica. Y el contribuyente, por
su parte, puede impugnar el cobro forzoso. Por lo tanto, es aqui donde surge el conflicto de la
recaudacion (llunga, 2021).

2.2.2. La Recaudacion Tributaria.

Los gobiernos nacionales llevan décadas compitiendo entre si para atraer una actividad
econdmica real que impulse sus economias. En el contexto del sistema actual, lo han hecho
reduciendo sus tipos impositivos, y ofreciendo otros incentivos, para rebajar a otros paises.

Esto, también puede atraer beneficios moviles con poca o ninguna actividad real, a través de
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diversas formas de desplazamiento de beneficios; si este efecto es lo suficientemente grande,
entonces en si mismo puede llevar a que los ingresos fiscales de ese pais sean mayores con un
tipo impositivo mas bajo. Sin embargo, es poco probable que la reduccién del tipo impositivo
del pais vecino conduzca a un resultado estable; es probable que el pais vecino responda, dando
lugar a una espiral descendente (Devereux et al., 2021).

Segun Villegas (2021), un tributo es “una prestacion de dinero que el Estado exige en
el ejercicio de su poder sobre la base de la capacidad contributiva en virtud de ley, y para cubrir
los gastos que le demande el cumplimiento de sus fines”.

El Ministerio de Economia y Finanzas ha definido a los ingresos tributarios como
“aquellos ingresos obtenidos por la recaudacion de impuestos y contribuciones obligatorias”
(MEF, 2020a).

Segun el Instituto Aduanero y Tributario (IAT, 2020), cada uno de los niveles en los
cuales se encuentra organizado el Estado peruano (nivel nacional, regional y local) agrupa
diferentes unidades ejecutoras o productoras de bienes y de servicios publicos; los costos
operativos de estas unidades ejecutoras, a todo nivel, basan su financiamiento principalmente
con tributos. EI DL. N° 771, vigente desde el afio 1994, es intitulado como la Ley Marco del
Sistema Tributario Nacional.

La normativa de la Ley Marco del Sistema Tributario Nacional tiene la funcién de
regular la estructura del sistema tributario peruano, identificando dentro de la ley, cuatro
subconjuntos de tributos en funcién del destinatario de los montos recaudados. La evaluacion
del sistema tributario peruano es solicitada por el MEF y realizada por la SUNAT en el marco
del articulo 14 del DL N° 1276 y el articulo 18 de la Ley N° 30099 (MEF, 2020a).

Los tributos son clasificados en impuestos, en tasas y en contribuciones, al respecto

Medina y Pefia (2021), reportaron algunas definiciones:



26

Los impuestos son definidos como un tributo exigido por el Estado a quienes se
encuentran en situaciones consideradas por la ley como hechos imponibles en la utilizacion
privativa o el aprovechamiento especial del dominio puablico, o bien, en la prestacion de
servicios o la realizacion de actividades que se dediquen.

Se puede dar que al obligado tributario podria afectarle o beneficiarle de modo
particular la parte tributaria ante la Administracion.

Las contribuciones son tributos que paga el contribuyente al fisco en contraprestacion
a un beneficio grupal o sectorial procedente de algun servicio prestado por el Estado. Consiste
en la obtencidn por el obligado tributario de un beneficio o de un aumento de valor de sus
bienes como consecuencia de la realizacion de obras publicas o del establecimiento y
ampliacion de servicios publicos por la Administracion.

Las tasas son entendidas como tributos, cuyo hecho generador esté integrado con una
actividad del Estado divisible e inherente a su soberania hallandose esa actividad relacionada
directamente con el contribuyente. Segun los articulos 3.b y 68 de la LTM, las modalidades
contempladas como tasas son: tasas por servicios publicos o arbitrios, tasas por servicios
administrativos o derechos, tasa por la licencia de apertura de establecimiento, tasa por
estacionamiento de vehiculo, tasa de transporte publico, tasas especiales por fiscalizacion o
control municipal.

La recaudacion tributaria se asocia de manera directa con la generacion de recursos para
el presupuesto publico (Garcia, 2021). Los ejes principales en la recaudacion tributaria son la
definicion de la base tributaria y cuéles tasas son impuestas. Pero, no solo los impuestos son
instrumentos importantes, las exoneraciones y los incentivos tributarios también lo son. De esta
forma, puede inferirse que si el crecimiento econdmico de un pais, medido por la curva de
evolucion de su PBI, va en aumento, la recaudacion tributaria también deberia aumentar

(Colomay Ayapi, 2018).
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La importancia de la recaudacion radica en que, el Estado, pueda a travées de estos,
financiar los organismos, politicas y programas necesarios para el desarrollo de la calidad de
vida de la ciudadania y el PBI juega un rol fundamental en este aspecto (Moreno, 2018).

2.2.3. Tributos Internos.

Los ingresos tributarios recaudados por SUNAT estan clasificados en dos categorias,
tributos aduaneros y tributos internos. De estas dos categorias, los tributos internos comprenden
el Impuesto a la Renta, el Impuesto a la Produccion y Consumo y otros ingresos (SUNAT,
2021).

Los tributos internos son recaudados por la SUNAT, mediante dependencias e
intendencias en todo el territorio nacional, estos 6rganos se encuentran distribuidos en sedes u
oficinas zonales localizadas en las distintas provincias del pais, adicionalmente la SUNAT
dispone de otras dependencias como el Instituto Aduanero y Tributario, la Division de Archivo
Central y los Centros de Servicio al Contribuyente (SUNAT, 2022).

El Nucleo de Apoyo Contable y Fiscal (NAF, 2021), indica que los tributos internos
excluyen las contribuciones sociales y comprenden el Impuesto a la Renta, el Impuesto a la
Produccion y Consumo y otros ingresos (Impuesto a las Transacciones Financieras, Impuesto
Temporal a los Activos Netos, Impuesto a las Acciones del Estado, Impuesto Especial a la
Mineria, Fraccionamientos, Impuesto Extraordinario de Solidaridad, Régimen Unico
Simplificado, Multas, Juegos de casino y Tragamonedas, e Impuesto al Rodaje).

2.2.4. Impuesto.

2.2.4.1. Definicion.

Aunque el concepto de impuesto no tiene una definicion universalmente aceptada vy,
por lo tanto, no es posible definirlo de forma exhaustiva, es posible proporcionar algunos
identificadores comunes con respecto a los impuestos. Cabe sefialar que la mayoria de las

jurisdicciones no definen el concepto de impuesto y que éste debe considerarse como algo
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diferente a un gravamen (que puede ser igualmente impuesto por un gobierno). Como los
impuestos pueden considerarse una violacion directa del derecho a la propiedad y otros
derechos constitucionales, el procedimiento para que los gobiernos introduzcan un impuesto
suele estar sujeto a algun tipo de proceso especial. A este respecto, cabe sefialar que los
"gravamenes™ por no considerarse impuestos como tal, no suelen ser objeto de debate. Sin
embargo, es importante que, en el disefio de cualquier sistema, los impuestos no se disfracen
de gravdmenes (Pistone et al., 2019).

Los impuestos son la fuente mas importante de ingresos publicos para la economia de
un pais, y la recaudacion es fundamental para obtener ingresos que cubran los gastos del
gobierno (Kadenge, 2021).

Segun Dutescu (2019), para que una carga gubernamental sea considerada como
impuesto, hay algunos rasgos comunes observables en todos los impuestos:

- Un impuesto es una carga obligatoria.

- Es puesto por la legislacion (gobierno).

- Se destina a un fin publico.

- No suele estar vinculado a una retribucién de servicio personal (es decir, el

impuesto puede apoyar servicios al colectivo y no al individuo).

Aunque, estos elementos son observables, no hay uniformidad en la aplicacion entre los
estados. Ademas, los estados pueden afiadir requisitos a esta lista antes de que la tasa pueda
clasificarse como impuesto en la jurisdiccion concreta. La legitimidad del impuesto se
encuentra en su creacion mediante la legislacion.

2.2.4.2. Teorias que Justifican el Impuesto.

Al evaluar por qué los Estados aumentan los impuestos, la primera consideracion es la
justificacion para que un Estado realice algin aumento (es decir, la legitimidad del impuesto).

Esta es una de las cuestiones mas olvidadas a la hora de definir los principios fiscales. Los
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impuestos se han arraigado tanto en el pensamiento colectivo que el enfoque mas comun es
preguntarse qué haran los gobiernos con los ingresos fiscales en lugar de si la recaudacion de
impuestos esta justificada (Dutescu, 2019).

A la hora de evaluar si el impuesto esta justificado, se han desarrollado numerosas
teorias a lo largo de los afos, que van desde (i) una exaccion de emergencia, para financiar
determinados gastos estatales identificados; (ii) la teoria del beneficio, que implica que todos
los individuos deben contribuir al Estado del que reciben proteccion y beneficios; (iii) el
contrato social, segun el cual todos deben contribuir al bien mayor de la comunidad; y (iv) la
teoria del sacrificio, segun la cual todos los individuos deben contribuir en funcion de la riqueza
que han generado (precursora de los tipos impositivos progresivos) para que el Estado vuelva
a distribuir (en cierta medida) esa riqueza. Todas estas teorias tienen su origen en las
circunstancias particulares de la época y estan vinculadas a los contribuyentes individuales y
no a las entidades corporativas. A medida que estas teorias evolucionaron, la fiscalidad pasé
de ser una medida de emergencia a un gravamen regular sobre los individuos. Muchas de estas
teorias se siguen citando hoy en dia como justificacion de la fiscalidad (Pistone et al., 2019).

Para Tofan y la Universidad Nacional Agraria de Lviv (Tofan y LNAU, 2017), durante
el periodo de desarrollo de las teorias de la exaccion, del beneficio, del contrato social y del
sacrificio, los impuestos se convirtieron rapidamente en la principal fuente de ingresos de los
Estados modernos, y a menudo es a partir de la norma aceptada de que se cobraran impuestos
que se inicia el debate sobre la politica fiscal. Sin embargo, la mayoria de estas teorias se
desarrollaron considerando la interaccién de los individuos con el Estado (ya sea de forma
individual o colectiva). Con posterioridad a estas teorias y con el advenimiento de las
corporaciones legales, se ha producido un mayor desarrollo en la justificacion de los impuestos.
Los escritos actuales parecen combinar estas teorias para justificar los impuestos. Esta

combinacion de las teorias es quizas representativa de un cambio, de considerar al individuo
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en una relacion con el Estado a una perspectiva mas amplia que incluye al Estado, la economia
(incluyendo las corporaciones y las organizaciones) y la sociedad (que representa a los
individuos como un colectivo). En esta relacion triangular, los individuos y las entidades de
tipo corporativo desempefian un papel en la economia, siendo los generadores de la actividad
econdmica productiva que genera ingresos y riqueza. Por lo general, el Estado impondra
impuestos sobre los bienes econdmicos productivos de la economia, lo que devuelve una parte
del valor creado en el Estado (e implica un nexo con él) y permite al Estado cumplir los fines
para los que se recaudaban los impuestos.

El Estado también puede imponer las limitaciones necesarias a la economia, pero no
debe restringir a esta en exceso, pues de lo contrario corre el riesgo de erosionar el propio
elemento productivo que la financia. En este sentido, se puede ver la evidencia de aspectos de
cada una de las teorias anteriores que justifican la presencia de los impuestos en esta relacion
de interdependencia. Hay quizas un cuarto elemento en alza con respecto a los impuestos, y es
la economia y la sociedad globales. Los impuestos estan intrinsecamente restringidos por los
limites de la jurisdiccion del Estado, pero las influencias internacionales ya estan afectando
directamente a los Estados, introduciendo presiones globales para que se ajusten a varios
aspectos de la fiscalidad (Hentschel, 2021).

La conformidad global es, por supuesto, problematica. Los sistemas fiscales estan
inextricablemente ligados a las politicas fiscales y macroecondémicas del Estado y a la
estructura legal en la que se alojan. La politica fiscal se rige por algo mas que valores idealistas
y principios solidos, ya que es sensible a las fuerzas politicas, las ideologias, los grupos de
presion y las organizaciones internacionales (Halliday, 2018).

La cultura fiscal de una jurisdiccion también influye en la forma de imponer los
impuestos en un Estado y en la posibilidad de que el Estado pueda justificar el impuesto ante

las personas a las que afecta. Numerosas fuerzas y retos sociales pueden influir en la cultura
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fiscal de un Estado. Estos retos pueden ir desde el nivel de desigualdad dentro del Estado hasta
la percepcidon de legitimidad del gobierno. Del mismo modo, la percepcion de los impuestos
puede influir igualmente en el éxito de cualquier politica fiscal (Pistone et al., 2019).

Los puntos de vista pueden oscilar entre considerar que todos los impuestos crean
distorsiones en el mercado y un costo innecesario, hasta verlos como una herramienta de
intervencion necesaria para que el Estado estimule y dé forma a la economia o corrija las
desigualdades. Dentro de este amplio abanico, muchos Estados consideran que los impuestos
son necesarios para proporcionar prestaciones sociales dentro del Estado (Tofan y LNAU,
2017).

La justificacion de los impuestos se manifiesta a través de la finalidad con la que se
utilicen. Todos estos factores desempefian un papel importante en el equilibrio de las teorias
para la justificacién de los impuestos en un estado concreto.

2.2.4.3. Propositos del Impuesto.

Segun Pistone et al. (2019) si bien el impuesto debe ser creado, en primer lugar, por un
organismo legitimo autorizado por el publico para imponer impuestos (que debe rendir cuentas
para garantizar que no se recauden impuestos que violen los derechos humanos fundamentales),
la justificacion del impuesto se proporciona regularmente con respecto a la finalidad a la que
se destina el impuesto. Los fines para los que se pueden recaudar impuestos pueden agruparse
en varias categorias. Las categorias mas utilizadas incluyen (1) proporcionar funciones
gubernamentales (también llamadas "construccion del Estado™), como la infraestructura
gubernamental y el ejército; (2) proporcionar otros bienes y servicios publicos; (3) crear una
mayor igualdad a través de funciones redistributivas; y (4) guiar el comportamiento en la
sociedad (ya que los impuestos pueden servir para proporcionar orientacion sobre el
comportamiento aceptable e inaceptable). Las categorias (2) - (4) se agrupan a veces como

elementos de la construccion del Estado o se clasifican como "gestion interna”, que es la
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naturaleza de lo que el gobierno intenta conseguir (gestion de la economia y la sociedad). Mas
recientemente, la influencia de la economia y la sociedad globales también puede percibirse
como una necesidad de impuestos (es decir, se necesitan ingresos para responder a estas
influencias), lo que se ha denominado expansion negociada.

El hecho de que los impuestos sean recaudados por el Estado en funcion de la ley
promulgada implica que también debe haber alguna limitacion a la fiscalidad. Como indica
Pistone et al. (2019), surgen tres principios clave:

- Los impuestos no deben erosionar el capital. La erosion del capital conducira a
una reduccion de los ingresos en el futuro, lo que en Gltima instancia podria
destruir la economia productiva.

- Los impuestos no deben superar lo necesario para financiar las necesidades
publicas. Esto implica que los impuestos deben financiar la prestacion de
servicios y la administracion (eficiente) de los mismos.

- Por muy justificado que esté el impuesto, si cuesta mas de lo que se recaudaria,
no deberia cobrarse. Es fundamental que el servicio gubernamental se preste de
forma eficiente, ya que no se puede justificar una imposicion excesiva para
financiar gastos excesivos o servicios gubernamentales inflados.

Mientras que el objetivo general de los impuestos debe justificarse en terminos de bien
comun (necesidad publica), los impuestos con fines especificos (impuestos recaudados para
financiar un objetivo concreto) pueden ser justificables, pero pueden igualmente perturbar la
economia al manipular el comportamiento econémico. Sin embargo, los objetivos que rodean
a las necesidades publicas pueden estar ampliamente determinados. Segun el pais del que se
trate, los aspectos redistributivos que aporta la fiscalidad pueden formar parte de la necesidad

publica (es decir, lograr una mayor equidad social). Igualmente, los impuestos que influyen en
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el comportamiento pueden percibirse como necesarios, tal es el caso de los impuestos
medioambientales, los impuestos sobre el azucar, etc. (Pistone et al., 2019).

En ultima instancia, el ndcleo de la justificacion de los impuestos tiene que ver en gran
medida con la finalidad (general) para la que se impondra el impuesto en beneficio de la
sociedad y representa una mezcla de las teorias del beneficio y del sacrificio y de la teoria del
contrato social. Sea cual sea la descripcion que se utilice para justificar el impuesto, lo ideal es
que los gobiernos dispongan de una amplia base impositiva sobre la que se recauden impuestos
que sean justos, se administren de forma eficiente y respondan a los retos y demandas de la
sociedad. Los impuestos recaudados deben serlo de forma legitima y en un entorno en el que
se minimicen o eliminen la corrupcion, las ineficiencias y las desigualdades. Desarrollar una
cultura de cumplimiento de los impuestos es igualmente importante para la politica fiscal, pero
esto solo se consigue de forma realista cuando los impuestos se consideran justificados y se
cumplen las obligaciones del Estado con respecto a la prestacion de bienes o servicios publicos
(Halliday, 2018).

2.2.5. Renta.

Segun Sandmo (2015), la definicion de renta imponible varia en los sistemas juridicos
de los distintos paises y a lo largo del tiempo. Las rentas del trabajo como los sueldos y los
salarios constituyen el elemento central de la base imponible. A ello se afiaden las rentas del
capital en forma de intereses, dividendos, etc. Sin embargo, las rentas del capital son un
concepto mas elusivo que las rentas del trabajo. Asi, los paises difieren en la medida en que las
ganancias de capital estan sujetas a impuestos, y difieren en la medida en que los ingresos no
monetarios, como los ingresos imputados de la vivienda ocupada por el propietario, estan
sujetos a impuestos. Y lo que es aln méas importante, las normas difieren en cuanto a la
deducibilidad de las rentas de capital negativas, como el pago de los intereses de los préstamos

hipotecarios. Las leyes fiscales también difieren en la medida en que permiten la deduccion de
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determinados gastos, como el costo de los desplazamientos al trabajo, el costo del cuidado de
los nifios, las cuotas sindicales, etc.

Para Jadhav (2021), la renta se define como el flujo de dinero o de bienes segin un
individuo o un grupo de individuos, una empresa o una economia a lo largo de algun periodo
de tiempo. Puede proceder de la venta de servicios productivos (como salarios, intereses,
beneficios y rentas). El término "renta™ es muy importante en economia, porque todos los tipos
de ingresos obtenidos por los hogares se gastan en la compra de todos los bienes y servicios
necesarios para el consumo diario. Cuando los ingresos monetarios se deflactan por el nivel de
precios actual, obtenemos los ingresos reales.

Como indica Kratzke (2016) existen términos que involucran diferentes formas de
calcular la renta (a nivel nacional, per capita y personal). La renta nacional, simboliza la suma
total de los ingresos monetarios obtenidos por todos los ciudadanos de un pais durante un afio
especifico. Sin embargo, en economia, la renta nacional se define como el valor monetario de
todos los bienes y servicios finales producidos en el territorio nacional de un pais durante un
afio financiero determinado, junto con la renta neta de los factores procedentes del extranjero
menos la depreciacion. La renta per capita, se define como la renta nacional total dividida por
la poblacién total de un pais durante un afio determinado. Puede medirse tanto en el nivel de
precios del afio en curso como en el nivel de precios del afio base o constante. Se define como
la renta nacional total dividida por la poblacion total de un pais durante un afio determinado.
Brinda una idea aproximada del nivel de vida de un pais. La renta personal se define como el
total de la renta nacional menos la renta empresarial no distribuida mas las transferencias. Si
deducimos el impuesto a la renta de la renta personal, obtenemos la renta personal disponible.
La renta personal también puede definirse como la suma algebraica de (1) el valor de mercado
de los derechos ejercidos en el consumo y (2) la variacién del valor del almacén de derechos

de propiedad entre el principio y el final del periodo en cuestion.
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Las diferencias en la base imponible pueden reflejar diferentes percepciones entre los
responsables politicos sobre lo que es un sistema fiscal justo y equitativo; también pueden
reflejar diferencias en el equilibrio del poder politico entre los diversos intereses especiales. Lo
que esta claro es que las diferentes definiciones legales de la base imponible crean distintos
incentivos econdémicos para los contribuyentes, asi como diferentes consecuencias para la
distribucion de la renta después de impuestos (Sandmo, 2015).

2.2.6. Recaudacion del Impuesto a la Renta.

En el mundo, los paises difieren considerablemente tanto en sus definiciones legales de
la base imponible como en el grado de progresividad de sus esquemas de impuestos a la renta.
También hay variaciones significativas entre los paises en cuanto a la importancia de los
impuestos sobre la renta como fuente de ingresos. En 2010, segun las estadisticas oficiales de
la Organizacién para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico u OCDE, la proporcién de los
impuestos a la renta en los ingresos fiscales totales variaba desde aproximadamente el 45% en
Chile, México e Israel hasta alrededor del 70% en paises como Noruega, Suiza y Estados
Unidos. Por supuesto, estos porcentajes se reflejan en una proporcién correspondientemente
alta de los ingresos procedentes de los impuestos indirectos en el primer grupo de paises y una
proporcién baja en el segundo (Sandmo, 2015).

El Impuesto a la Renta se encarga de gravar los beneficios obtenidos de los sujetos
pasivos que realizan vida econdmica en el territorio nacional. De esta forma, el nivel de
recaudacion del Impuesto a la Renta es uno de los indicadores del nivel de bienestar en el pais
(Garcia, 2021).

Segun el BCRP (2019), en el Peru, el Impuesto a la Renta tiene la funcién de gravar las
rentas provenientes del capital, el trabajo o en la aplicacion sinérgica de los dos factores, asi

también como las ganancias y los beneficios resultantes.
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En términos legales, como lo explica Flores (2021), se entiende por Ley del Impuesto
a la Renta al Texto Unico Ordenado de la Ley del Impuesto a la Renta, aprobado por el Decreto
Supremo N° 179-2004-EF. El Impuesto a la Renta comprende los impuestos de Renta Neta de
Capital (primera y segunda categoria), Renta Empresarial (tercera categoria), Renta Neta del
Trabajo (cuarta y quinta categoria), Impuesto No Domiciliados, Impuestos de Regularizacion,
el Régimen Especial de Impuesto a la Renta, el Régimen MYPE Tributario y otras rentas
(rentas de la Ley de Promocion a la Amazonia, Ley de Promocidn al Sector Agrario y Régimen
de Frontera).

Segun el Texto Unico Ordenado de la Ley del Impuesto a la Renta (DS N° 179-2004-
EF, 2004) existen tres tipos de renta que incluyen estas cinco categorias, la Renta Neta de
Capital, la Renta Empresarial y la Renta Neta de Trabajo. Como mencionan Bustamante et al.
(2018), existen también exoneraciones e inafectaciones para el Impuesto a la Renta, aplicados
a sujetos e ingresos.

Se ha dicho también que “en la practica, muchas de las politicas ptblicas, como el
impuesto sobre la renta, estan encaminadas a lograr una distribucion mas equitativa del
bienestar econémico” (Mankiw, 2021, p. 11).

Los paises difieren considerablemente tanto en sus definiciones legales de la base
imponible como en el grado de progresividad de sus esquemas de impuestos sobre la renta.
También hay variaciones significativas entre los paises en cuanto a la importancia de los
impuestos sobre la renta como fuente de ingresos (Sandmo, 2015).

El Clasificador Econdmico de Ingresos para el afio Fiscal 2021, establece los ingresos
presupuestarios de las diferentes categorias del Impuesto a la Renta en el Peru, segiin se muestra

en la Tabla 1 (MEF, s.f.)
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Tabla 1

Categorias del Impuesto a la Renta, segun el Clasificador Econémico 2021

T. Gen. Sub.  Especif. Nombre Ingresos gravados

Trans. Gen.

1. 1. 11. 11 Rentade  Comercio, industria, mineria, agropecuaria, forestal,
Tercera pesqueray servicios de indole industrial.
Categoria

1. 1. 11. 21 Rentade  Arrendamiento, subarrendamiento de predios y sus
Primera  accesorios.
Categoria

1. 1. 11. 22 Rentade  Colocacion de capitales, o retribucion por regalias o

Segunda  cesién de marcas, patentes y similares, y rentas
Categoria  vitalicias.

1. 1. 11. 23 Rentade  Ejercicio individual, por profesion, arte o funciones
Cuarta (direccion, sindicato y similares).
Categoria
1. 1. 11. 24 Rentade  Ejercicio individual dependiente (aguinaldos, dietas,
Quinta asignaciones, bonificaciones, comisiones, primas,
Categoria  emolumentos, gratificaciones, salarios y similes.
Nota. Adaptado de MEF — DGPP.

https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/1516529/Clasificador economico ingresos
RD0034 2020EF5001.pdf.pdf

Del 2005 a 2021, la recaudacion del Impuesto a la Renta vari6 de 11.19 a 54.88 millones
de soles, es decir, en solo 17 afios, la recaudacion, por el mismo concepto, se ha quintuplicado

(SUNAT, 2022), como se muestra en la Figura 1.


https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/1516529/Clasificador_economico_ingresos_RD0034_2020EF5001.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/1516529/Clasificador_economico_ingresos_RD0034_2020EF5001.pdf.pdf
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Figura 1. Impuesto a la Renta anual, en miles de millones de soles, de 2005 a 2021
Nota. Adaptado de SUNAT - Oficina Nacional de Planeamiento y Estudios Econdmicos
(2022).

2.2.6.1. Renta de Capital.

La Renta Neta de Capital (RNC) incluye a la primera y segunda categoria del Impuesto
a la Renta. En la primera categoria se ubican los ingresos tributarios que provienen del impuesto
predial por los conceptos de arrendamiento y subarrendamiento, a todo monto. El impuesto
aplica de 6% a 8% sobre la renta neta, salvo que se tratase con predios arrendados al sector
publico o a museos, bibliotecas 0 zooldgicos. En la segunda categoria estan ubicados los
intereses generados por las ganancias de capital, de regalias, de los dividendos y de las acciones
(DS N° 179-2004-EF, 2004).

2.2.6.2. Renta Empresarial.

La Renta Empresarial (RE) incluye a la tercera categoria del Impuesto a la Renta. La
tercera categoria estd encargada de gravar la renta a la actividad empresarial desarrollada por
personas naturales y juridicas, generalmente producida por la relacion inversion-trabajo. Se
encuentran las rentas que derivan del comercio, de la industria y de la mineria y también las

que derivan de la actividad de los agentes mediadores del comercio, de rematadores y de
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martilleros, asi como también de otras actividades ligadas (DS N° 179-2004-EF, 2004).
Solamente 280 empresas significan el 42% de la recaudacion por Impuesto a la Renta de tercera
categoria (Instituto Peruano de Economia [IPE], 2020).

Los debates politicos internacionales sobre la reforma de la fiscalidad de los beneficios
empresariales tienden a centrarse en las preocupaciones politicas inmediatas. No suelen partir
de los primeros principios, ni tienen en cuenta la gama de problemas del sistema. Esto puede
venir dictado por las exigencias politicas, pero es poco probable que el resultado sea un sistema
estable y que funcione bien (Devereux et al., 2021).

Una primera cuestion a la hora de pensar en la imposicion de los beneficios
empresariales es sefialar que -al menos por ahora- no estamos considerando un impuesto s6lo
sobre los beneficios de las empresas. La mayoria de los paises tienen un impuesto separado
sobre los beneficios obtenidos por las empresas. En algunos paises (como el Reino Unido),
todas las empresas que adoptan la forma de sociedades estan sujetas a un "impuesto de
sociedades™ especifico. En otros (como EE.UU. o Francia), s6lo algunas empresas estan sujetas
a este impuesto; para otras, los beneficios se asignan directamente a los propietarios y estan
sujetos al impuesto sobre la renta de las personas fisicas, en lugar de ser gravados a nivel de la
empresa, lo que se conoce como tratamiento look-through o pass-through. Ademas, por
supuesto, muchas empresas no tienen forma juridica de sociedad. Las personas fisicas pueden
poseer y dirigir su propia empresa, y sus declaraciones suelen estar sujetas al Impuesto a la
Renta. Esto también suele aplicarse a empresas mucho méas grandes organizadas como
sociedades, que, por ejemplo, se encuentran en las empresas profesionales y también en las
comerciales en Alemania. En EE.UU., la aparicion de la S-Corporation y de la Limited Liability

Company ha dado lugar a un enorme aumento de la recaudacion (Devereux et al., 2021).
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2.2.6.3. Renta de Trabajo.

La Renta Neta del Trabajo (RNT) incluye a la cuarta y quinta categoria del Impuesto a
la Renta. La cuarta categoria se refiere a la renta aplicada a las personas naturales que generan
ingresos de manera independiente, de toda profesion, actividad artistica, de ciencia, de otros
oficios o de actividades que no se encuentran comprendidas en la tercera categoria. La quinta
categoria se encarga de gravar la renta aplicada a las personas naturales que generan ingresos
de manera dependiente, es decir, pagan impuestos los sectores de trabajadores que prestan sus
servicios bajo dependencia de otras, se incluyen también los cargos publicos, los conceptos
gravados son los aguinaldos, asignaciones, bonificaciones, comisiones, dietas, emolumentos,
gratificaciones, primas, salarios, y sueldos. También se encuentran incluidas las rentas
vitalicias y pensiones, provenientes del trabajo personal (invalidez, jubilacion y montepio). Son
gravados también los ingresos que provienen de cooperativas de trabajo, percibidas por los
socios (DS N° 179-2004-EF, 2004).

2.2.6.4. Caracteristicas del Impuesto a la Renta.

Segun lo que indica la Oklahoma Policy Institute (OKPOLICY, s.f.) existe un consenso
generalizado acerca de cinco caracteristicas o condiciones basicas que debe cumplir la
recaudacion del Impuesto a la Renta como lo son la justicia, la adecuacion, la simplicidad, la
transparencia y la facilidad administrativa.

La justicia, o equidad, significa que todo el mundo debe pagar una parte justa de los
impuestos. Incluyendo una equidad horizontal y otra vertical. La equidad horizontal significa
que los contribuyentes en condiciones financieras similares deben pagar cantidades similares
en impuestos. Sin embargo, la equidad vertical es igual de importante. La equidad vertical
significa que los contribuyentes que estan en mejor situacion econémica deben pagar al menos
la misma proporcién de ingresos en impuestos que los que estan en peor situacion econéomica.

La equidad vertical implica clasificar los impuestos como regresivos (personas con rentas bajas
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pagan una proporcion mayor de ingresos en impuestos que las personas con rentas mas altas),
proporcionales (si todos los contribuyentes pagan la misma parte de sus ingresos en impuestos)
0 progresivos (individuos con mayores ingresos paguen una mayor parte de sus ingresos en
impuestos). Aungue ningun sistema de impuestos es perfecto, es importante buscar la equidad
horizontal porque los contribuyentes deben creer que se les trata por igual. Es igual de
importante buscar la equidad vertical para que el gobierno no se convierta en una carga para
los residentes de bajos ingresos.

La adecuacion, significa que los impuestos deben proporcionar suficientes ingresos
para satisfacer las necesidades basicas de la sociedad. Un sistema fiscal cumple la prueba de
adecuacion si proporciona suficientes ingresos para satisfacer la demanda de servicios
publicos, si el crecimiento de los ingresos cada afio es suficiente para financiar el crecimiento
del coste de los servicios, y si hay suficiente actividad econdmica del tipo que se grava para
que los tipos puedan mantenerse relativamente bajos.

La simplicidad, significa que los contribuyentes pueden evitar un laberinto de
impuestos, formularios y requisitos de presentacién. Un sistema fiscal mas sencillo ayuda a
los contribuyentes a entender mejor el sistema y reduce los costos de cumplimiento.

La transparencia, significa que los contribuyentes y los servidores publicos pueden
encontrar facilmente informacion sobre el sistema fiscal y sobre cémo se utiliza el dinero de
los impuestos. Con un sistema fiscal transparente, sabemos a quién se le cobran impuestos,
cuanto pagan y qué se hace con el dinero. También podemos saber quién paga los impuestos
(en términos generales) y quién se beneficia de las exenciones, deducciones y créditos fiscales.

La facilidad administrativa, significa que el sistema fiscal no es demasiado complicado
ni costoso para los contribuyentes ni para los recaudadores. Implicando sencillez en las normas

y formularios. El Estado puede saber si los impuestos se pagan a tiempo y de forma correcta,
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y con ello, puede realizar auditorias de manera justa y eficiente. El costo de la recaudacion de
un impuesto debe ser muy pequefio en relacion con la cantidad recaudada.

2.2.6.5. Importancia del Impuesto a la Renta.

Antes de 1970 se pensaba que los impuestos sobre la renta eran esencialmente a un
monto fijo, porque la investigacién empirica no habia podido descubrir ninguna relacion entre
los tipos impositivos de la renta y el esfuerzo laboral o el ahorro. Las investigaciones realizadas
desde entonces, empleando conjuntos de microdatos detallados y sofisticadas técnicas micro
econométricas, sugieren que la oferta de trabajo responde a los cambios en los salarios después
de impuestos. El ahorro también parece responder en cierta medida a los cambios en las tasas
de rendimiento después de impuestos. La suposicion de que el gobierno puede aplicar una
politica 6ptima de redistribucion a un monto fijo es inverosimil. No obstante, los economistas
del sector publico se han mostrado bastante dispuestos a emplear el supuesto de las
redistribuciones Optimas a monto fijo para analizar las cuestiones de politica de asignacién en
un marco de primera opcién (Sandmo, 2015).

La recaudacion de impuestos y tasas es importante debido a que la misma constituye
una via fundamental para que los paises generen ingresos publicos que permitan financiar
inversiones en capital humano, infraestructuras y la prestacién de servicios para los ciudadanos
y las empresas. El déficit de financiacion para alcanzar los Objetivos de Desarrollo Sostenible
en los paises en desarrollo es de unos 2.5 billones de délares anuales, ademas, gran parte de
este déficit de financiacion deberad cubrirse con una mayor inversiéon sostenible del sector
privado, lo que requiere de politicas fiscales adecuadas para crear los incentivos necesarios.
Sin embargo, los paises en desarrollo mas necesitados de ingresos, incluidos los Estados
fragiles y afectados por conflictos diversos, son los que a menudo se enfrentan a mayores

dificultades para recaudar impuestos (Banco Mundial, s.f.)
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Los impuestos, incluido el Impuesto a la Renta, tienen un papel clave para hacer que el
crecimiento sea sostenible y equitativo, a través de esfuerzos como la "ecologizacion” de los
sistemas fiscales y la lucha contra la evasion y la elusion fiscal (Banco Mundial, s.f)

2.2.6.6. Ventajas y desventajas del Impuesto a la Renta.

Se han reportado ventajas del Impuesto a la Renta, que incluyen la generacion o mejora
de la competitividad. Los sistemas fiscales modernos que optimizan la recaudacion de
impuestos minimizan la carga que supone para los contribuyentes el cumplimiento de las leyes
fiscales (Banco Mundial, s.f.)

Otra de las ventajas del Impuesto a la Renta radica en que la recaudacion permite a un
pais financiar su propio desarrollo. Es esencial para financiar las inversiones en capital humano,
infraestructuras y la prestacion de servicios para los ciudadanos y las empresas, asi como para
establecer los incentivos de precios adecuados para la inversion sostenible del sector privado.

La literatura evidencia que existen desventajas en la recaudacion del Impuesto a la
Renta, las cuales tienen que ver con el sistema fiscal, con el monto recaudado y con la
simplicidad del sistema de recaudacion.

Segun el Banco Mundial (s.f.) una de las desventajas fundamentales de la recaudacion
del Impuesto a la Renta, es la necesidad de garantizar que el sistema fiscal sea justo y
equitativo. Los gobiernos deben equilibrar objetivos como el aumento de la movilizacion de
ingresos, el crecimiento sostenible y la reduccidn de los costes de cumplimiento con la garantia
de que el sistema fiscal sea justo y equitativo. Las consideraciones de justicia incluyen la
imposicion relativa de los pobres y los ricos; los contribuyentes corporativos y los individuales;
las ciudades y las zonas rurales; los sectores formales e informales, las rentas del trabajo y de
la inversidn; y las generaciones mayores y las jovenes.

Otra de las desventajas, es que debe lograrse una recaudacion de al menos 15% del PBI

en impuestos, si no se logra recaudar este porcentaje, debe aumentar la recaudacién para
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satisfacer las necesidades basicas de los ciudadanos y las empresas. Este nivel de impuestos es
un punto de inflexion importante para hacer viable un Estado y ponerlo en la senda del
crecimiento. En 2018, el 48% de los paises de la AIF/Blend y el 69% de los paises del FCS
estuvieron por debajo de este nivel referencial de 15% (Banco Mundial, s.f.)

Finalmente, puede decirse que los sistemas fiscales demasiado complicados se asocian
con altos niveles de evasion fiscal, grandes sectores informales, mas corrupcion y menos
inversion (Banco Mundial, s.f.)

2.2.7. Crecimiento Econémico.

2.2.7.1. Teorias Relacionadas.

El tema del crecimiento econdmico es relativamente nuevo. Surgio con la Revolucién
Industrial en Inglaterra a mediados del siglo XIX, que trajo consigo importantes cambios
econdmicos y sociales. Adam Smith, considerado el padre de la economia, sostenia que el
crecimiento se basa en la division del trabajo, la acumulacion de capital y el progreso
tecnoldgico, todo ello en un marco legal en el que operan las fuerzas del mercado. En este
contexto, Smith sostenia que el Estado no debia intervenir en la economia, que ésta se regia
por la ley natural y que las personas actuaban en su propio interés, guiadas por una mano
invisible, y que la sociedad en su conjunto se beneficiaba (Martinez, 2017).

Contrariamente a Smith, Malthus y Ricardo mantuvieron opiniones pesimistas sobre el
crecimiento. El primero consideraba que todos los seres vivos crecian mas alla de los alimentos
disponibles, lo que implicaba una tasa de aumento proporcionalmente decreciente en la
produccidén de alimentos. Ricardo, en sus Principios de economia politica y fiscalidad, predijo
que las economias capitalistas acabarian por estancarse, sin acumulacién de capital y, por tanto,
sin crecimiento, en parte debido a la disminucidn de los rendimientos de la agricultura. Por otra
parte, Karl Marx, en "El Capital", predijo las crisis ciclicas del capitalismo, debido a la

reduccién de la ganancia, causada por diversos mecanismos como: la competencia entre



45

empresarios, la sobreproduccion y los conflictos sociales resultantes de las relaciones de
produccidn explotadoras (Pistone et al., 2019).

El modelo de crecimiento neoclésico se basa en la hipdtesis de una economia que
produce un bien homogéneo con dos factores de produccion: el capital y el trabajo. Se hace
hincapié en la necesidad de procesos de produccion intensivos en capital, lo que se traduce en
un aumento de la cantidad de capital por trabajador a lo largo del tiempo. Esto se traduce en un
aumento de la produccion por trabajador, del producto marginal del trabajo y de los salarios
reales. y de los salarios reales. También provocara una disminucion de la rentabilidad del
capital y, por tanto, una disminucién de la tasa de crecimiento del capital. disminucion de la
tasa de crecimiento del capital (Valk y Soto, 2021).

En el siglo XX, en el contexto de la primera gran crisis del sistema capitalista en 1929,
John Maynard Keynes propuso que la participacion del Estado en la economia debia contribuir
al crecimiento y al empleo a través de la inversion pablica, que, segun él, no debia interferir
con la inversién privada sino complementar a esta. No era partidario de abolir la propiedad
privada, defendia el capitalismo, sin embargo, argumentaba que debian existir medidas de
control, regulaciones y aplicacion de la politica fiscal para evitar el crecimiento excesivo y la
inflacion (Pistone et al., 2019).

El pensamiento de Keynes apoyo el plan New Deal de Franklin Roosevelt para llevar
la economia a un nuevo nivel. El plan New Deal de Roosevelt para sacar a la economia
estadounidense de la profunda crisis provocada por el crack burséatil de 1929 (llamada la Gran
Depresion). Los paises de Europa, devastados en lo material y econdmico por las consecuencias
de la Segunda Guerra Mundial, adoptaron los planteamientos keynesianos para mejorar su
economia, y para lograrlo, la participacion del Estado era crucial para el crecimiento y el
desarrollo socioecondémico. Este modelo, conocido como Estado del bienestar, fue adoptado

por los paises mas importantes del blogue europeo (Martinez, 2017).
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Con la crisis financiera internacional de 1973, la orientacion econdémica keynesiana se
debilitd. Desde entonces, se ha aplicado el modelo neoliberal, reduciendo significativamente
la participacion del Estado en la economia y desencadenando la liberalizacion de la economia,
acompariada de un proceso de globalizacion de la produccion y los mercados. Rostow, autor
de Las etapas del desarrollo, sostiene que el proceso de desarrollo se desarrolla por etapas. La
sociedad tradicional, las condiciones para la puesta en marcha, la puesta en marcha es una etapa
clave, que da lugar a un rapido crecimiento impulsado por sectores punteros, un mercado de
exportacion creciente y una industria que se beneficia de las economias de escala. El
crecimiento genera beneficios reinvertidos, capital, mayor productividad y renta per capita. Los
ingresos fiscales son los que recauda el gobierno para financiar las actividades del sector
publico, como impuestos, gravdmenes, productos basicos, etc. Los impuestos son los que mas
contribuyen a la economia. Los impuestos son los que mas contribuyen a la capacidad del
gobierno para financiar sus gastos. Los impuestos directos son los que gravan directamente la
renta, el patrimonio o la propiedad. Los que gravan el consumo se denominan impuestos
indirectos. Los impuestos financian los servicios y las obras publicas del gobierno y sirven
como instrumento de politica fiscal, pero también pueden tener objetivos no fiscales, como la
correccion de fallos del mercado (Valk y Soto, 2021).

2.2.7.2. Principales Modelos.

Los diferentes modelos de crecimiento econdmico hacen hincapié en las causas
alternativas del crecimiento econdémico. Los principales modelos del crecimiento econémico
son las siguientes:

a) Mercantilismo: La riqueza de una nacion esta determinada por la acumulacion de

oro y el superavit comercial

b) Teoria clasica: Adam Smith hizo hincapié en el papel de los rendimientos crecientes

a escala (economias de escala/especializacion)
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c) Teoria neoclasica: El crecimiento se basa en factores del lado de la oferta, como la
productividad del trabajo, el tamafio de la mano de obra y los insumos de los
factores.

d) Teorias de crecimiento enddgeno: La tasa de crecimiento econdmico esta
fuertemente influenciada por el capital humano y la tasa de innovacién tecnolégica.

e) Teoria keynesiana de la demanda: Keynes sostenia que la demanda agregada podia
influir en el crecimiento econdémico a corto y medio plazo. Aunque la mayoria de
las teorias del crecimiento ignoran el papel de la demanda agregada, algunos
economistas sostienen que las recesiones pueden causar efectos de histéresis y
reducir el crecimiento econémico a largo plazo.

f) Limites del crecimiento: Desde una perspectiva medioambiental, algunos sostienen
que a muy largo plazo el crecimiento econémico se vera limitado por la degradacion
de los recursos y el calentamiento global. Esto significa que el crecimiento
econdmico puede llegar a su fin, lo que recuerda a las teorias de Malthus.

2.2.8. Producto Bruto Interno (PBI).

El producto nacional bruto combinado de todos los paises del mundo es el producto
mundial bruto (Biron, 2020). Las estadisticas mundiales acerca del PBI indican que este es de
136.48 trillones de délares. En ddlares, China representa el 18,69 % (25,270 billones) del PIB
mundial, Estados Unidos el 15,16 % (20,494 billones), India el 7,77 % (10,505 billones), Japon
el 4,14 % (5594 billones) y Alemania el 3,22 % (4,356 billones). Para el PBI mundial, los diez
primeros paises con mejores indicadores econdmicos representan el 61.62%, los siguientes 20
paises suman 75.83%, y los 172 paises restantes representan un 24.17%. En 2013-2017, la tasa
media de crecimiento del PIB mundial fue de alrededor del 14%; en 2018, fue del 3% (Oliinyk
y Kozmenko, 2019). El crecimiento econdémico es el indicador mas importante en la economia,

la tasa de crecimiento se ve reflejada por la curva del Producto Bruto Interno, el cual se encarga
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de promover la redistribucion de la riqueza, estimular el empleo e incentivar la produccion
tanto de bienes como de servicios (Martinez, 2017).

El valor de la produccion de bienes y servicios de una economia en el transcurso de un
afio entero se valUa en términos de dinero. Cuando se realiza la medicion de la produccion en
el interior del territorio, es decir, dentro de los limites o fronteras del pais, a este valor medido
se le conoce como producto interno o producto geografico. A la produccion nacional que se
realiza fuera de los limites de la frontera como, por ejemplo, lo producido por empresas que
tienen sus actividades en otros paises y que remiten sus ganancias de vuelta al pais de origen;
0 en el caso contrario, aquellas empresas extranjeras que ejercen sus operaciones dentro del
pais pero que envian las utilidades obtenidas al exterior de la nacion. Cuando, por una parte,
se adicionan los ingresos recibidos del exterior por medio de los factores productivos de un
pais y, por otra parte, se descuentan los ingresos enviados al exterior por medio de los factores
productivos extranjeros que trabajan en ese pais se obtiene lo que se conoce como producto
nacional. Si retomamos ambos conceptos podemos decir que producto interno o producto
geografico es el valor de los bienes y servicios finales de produccion y producto nacionales es
el valor del producto generado dentro de un pais, menos los ingresos de factores extranjeros
enviados al exterior mas los ingresos de factores nacionales recibidos desde el exterior. Son los
bienes y servicios de uso final que se producen con factores productivos de propiedad de
residentes en el pais. EI concepto que por lo general utilizan los organismos nacionales y las
instituciones internacionales es el Producto Bruto Interno o PBI, que contempla la actividad
econdmica dentro de los limites geogréaficos del pais (Lavados et al. 2016).

2.2.8.1. Definicion.

El Producto Bruto Interno o PBI, es, segin el Banco Central de Reserva del Per( “el
valor total de la produccion corriente de bienes y servicios finales dentro de un pais durante un

periodo de tiempo determinado. Incluye, por lo tanto, la produccion generada por los
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nacionales y los extranjeros residentes en el pais” (BCRP, 2019). Segun esta definicion, el PBI
representaria el valor final de produccion, tanto de bienes como de servicios, a lo largo de un
periodo de tiempo, normalmente calculado de forma anual.

Algunos otros autores definen al PBI como la “medicion del valor total de los bienes y
servicios producidos dentro de un sistema econdémico” (O'Guinn et al., 2013, p. 668).

El PBI mide el valor de la produccidn final total de bienes y servicios producidos por
una economia en un periodo de tiempo determinado. Incluye los bienes y servicios que tienen
mercado (o que podrian tenerlo) y los productos que producen las administraciones publicas y
las instituciones sin animo de lucro. Es una medida de la actividad econdémica y también se
utiliza como indicador de la evolucion del nivel de vida material de un pais. Sin embargo, es
una medida limitada del bienestar econdmico. Por ejemplo, el PIB no incluye la mayor parte
del trabajo doméstico no remunerado ni tiene en cuenta los efectos negativos de la actividad
econdmica, como la degradacion del medio ambiente (Mankiw, 2022).

Para Robles y Solis (2019) el PBI es definido como un valor calculado y libre de
duplicaciones. En pocas palabras, es el valor de produccion (bruto) menos el valor del consumo
intermedio (de bienes y servicios) que vuelve a ingresar al ciclo para su transformaciéon. El
PBI, respecto al gasto estd compuesto por el consumo, la inversion bruta, las compras publicas
de bienes y servicios y las exportaciones netas.

Se puede decir también que, el Producto Bruto Interno es un indicador de poder (para
paises, clases e industrias), asi como un instrumento para defender politicas especificas (Assa,
2019).

El PBI es igual a la sumatoria del valor agregado bruto de todo lo producido en el
interior de la economia mas todos los impuestos a los productos, menos todos los subsidios no

incluidos en el valor de esos productos. Ademas, es calculado sin realizar ninguna deduccion
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por “depreciacion de bienes manufacturados o por agotamiento y degradacion de recursos
naturales” (Sanchez, 2019, p. 29).

Rezaee et al. (2021), simplifican los conceptos e indican que el PBI representa el valor
total de los bienes y servicios finales producidos en un pais durante un periodo de tiempo. El
PBI es uno de los criterios sociales y econdmicos y es la mejor manera de comparar paises
economicamente. El PBI per cépita es la cifra que se obtiene al dividir el porcentaje del PIB
por la poblacién de la region, y significa simplemente cuanta renta per capita hay en un pais.

Existen dos formas de medir el PBI de un pais, de manera real y de manera nominal. El
PBI nominal utiliza los precios actuales para asignar un valor a la produccion de bienes y
servicios en la economia, mientras que el PBI real utiliza los precios constantes del afio base
para asignar un valor a la produccion de bienes y servicios en la economia (Mankiw, 2021). La
diferenciacion entre variables reales y nominales es llamada dicotomia clésica.

Segun el Banco Central de Reserva del Perd, en este mismo periodo, el PBI vari6 de
274 a550.6 miles de millones de soles (BCRP, 2022), como se muestra en la Figura 2 (tomando

como afio base el 2007).
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Figura 2. Producto Bruto Interno anual, en miles de millones de soles, de 2005 a 2021
Nota. Adaptado del Banco Central de Reserva del Pert (2022).
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2.2.8.2. PBI Real.

Segun Mankiw (2022) el PIB real es el PIB nominal, ajustado a la inflacion para reflejar
los cambios en la produccion real. Es una medida macroeconomica del valor de la produccién
de la economia ajustada a las variaciones de los precios (inflacion o deflacion).

El PBI mide el gasto total de bienes y servicios en todos los mercados en la economia.
Si el gasto total aumenta de un afio al proximo, puede pasar que, en primer lugar, la economia
estd produciendo una mayor cantidad de bienes y servicios, o, en segundo lugar, los bienes y
servicios se estan vendiendo a precios mas elevados. Al estudiar las variaciones en la economia
respecto al tiempo, los economistas deben diferenciar estos efectos. En realidad, se desea medir
la cantidad total de bienes y servicios producidos que no sean afectadas por los cambios de sus
precios. Para hacer esto, los economistas utilizan una medida Ilamada PIB real, el cual responde
a una pregunta hipotética: ¢cual seria el valor de los bienes y servicios producidos este afio si
se valuaran a los precios que prevalecian en algin afo especifico anterior? Al evaluar la
produccién actual utilizando precios establecidos en niveles pasados, el PIB real muestra la
forma en que la produccion total de bienes y servicios de una economia cambia con el tiempo.
De esta forma, el PBI es la produccion de bienes y servicios valuados a precios constantes. Se
calcula designando primero un afio como el afio base y luego se comparan las cantidades en
diferentes afios (Mankiw, 2021).

Debido a que el PBI real no es afectado por los cambios en los precios, las variaciones
en el PBI real reflejan solamente los cambios en la produccion. Por tanto, el PBI real es una
medida de la produccién de bienes y servicios de una economia, reflejando la capacidad de lo
producido para satisfacer las necesidades de la poblacion. Se puede afirmar que el PIB real a
diferencia del PBI nominal, sirve para medir mejor el bienestar econdmico. Cuando se habla
de crecimiento econdmico, se mide el crecimiento como una variacion porcentual del PBI real

en un periodo o entre periodos.
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2.2.8.3. PBI Nominal.

El PBI nominal es el valor de mercado de los bienes y servicios producidos en una
economia, sin ajustar a la inflacion. Es una medida macroecondémica del valor de la produccion
de la economia que no se ajusta a la inflacién (Mankiw, 2022).

La produccion de bienes y servicios valuados a precios actuales, se llama PBI nominal.
En el afio base seleccionado, el PBI real es numéricamente igual al PBI nominal. El PIB
nominal refleja tanto las cantidades como los precios de los bienes y servicios que produce una
economia (Mankiw, 2021).

El PBI nominal (es decir, el PBI medido a precios corrientes) aumenta con el tiempo
debido al aumento de los precios (inflacion) y el aumento de la produccion real (crecimiento
del PBI real). Se han utilizado dos marcos econdmicos diferentes para dividir el PBI nominal
en inflacién y PBI real: uno basado en la perspectiva del consumidor, donde el deflactor se
denomina deflactor del Costo de Vida, y otro basado en la perspectiva del productor, o indice
de Precios del productor. El indice del Costo de Vida se denomina a veces indice de Precios
de los Insumos, porque mide el valor de los insumos en la funcién de utilidad del consumidor,
mientras que el indice de Precios del Productor se denomina indice de Precios de la Produccion,
porque mide el valor para el productor de la produccion que realiza (Dynan y Sheiner, 2018).

El indicador del PBI nominal depende de las variaciones del indice de precios y de la
renta. El indicador no puede utilizarse tanto para comparar el desarrollo econdémico de
diferentes paises como para explorar la dinamica del crecimiento econémico en un pais en
diferentes intervalos de tiempo, por lo que, es factible utilizar el PBI real para estos fines
(Oliinyk y Kozmenko, 2019).

2.2.8.4. PBI Per Capita.

El PIB per cépita “indica el ingreso y el gasto de la persona promedio en la economia”

(Mankiw, 2021, p. 183). El Producto Bruto Interno per capita, o PBI per cépita, es una medida
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de la produccién econdémica de un pais que tiene en cuenta su nimero de habitantes. Divide el
PBI real del pais por su poblacion total (Assa, 2019).

En efecto, el PBI per céapita se comporta como una meétrica para determinar la
produccidn econdémica de un pais por cada persona que vive en él. A menudo, las naciones mas
ricas con poblaciones méas pequerfias tienden a tener un PBI per capita mas alto, esto sucede
porque la riqueza se reparte entre menos personas, lo que eleva el PBI per cépita de una nacion.
El hecho de que el PIB per capita divida la produccién econdmica de un pais por su poblacion
total lo convierte en una buena medida del nivel de vida de un pais, sobre todo porque indica
la sensacion de prosperidad de un pais para cada uno de sus ciudadanos (Assa, 2019).

La formula para calcular el PBI per capita es igual al PBI dividido por la poblacién. Si
se trata de un solo momento en un pais, se puede utilizar el PBI nominal dividido por la
poblacién actual. "Nominal" significa que el PIB per capita se mide en el valor corriente de la
moneda del pais (Huang, 2021).

La Figura 3, muestra el PBI per capita, en el periodo 2005 a 2021, en miles de soles,
calculado con afio base 2007, se observa un aumento de 9,600 soles a 16,700 soles, es decir el
PBI per capita se incrementd en 74% en un periodo de 17 afios, sin embargo, puede notarse un
pequefio valle en el afio 2020, significando un valor de 14,900 soles, cayendo respecto del afio
2018, afio en el cual se obtuvo un PBI per céapita de 17,000 soles, muy posiblemente debido a

los efectos de la pandemia por el COVID-19.
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PBI per capita (miles de soles, S/ 2007)
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Figura 3. PBI per capita, en miles de soles, afio base 2007
Nota. Adaptado del Banco Central de Reserva del Peru (2022).

2.2.8.5. Componentes del PBI.

El Producto Interno Bruto se calcula a partir de cuatro componentes: Consumo,
Inversién, Gasto publico y Exportaciones netas, que es igual a la diferencia entre Exportaciones
e Importaciones (Boyce, 2020).

a) El Consumo.

El consumo se denomina generalmente consumo privado, para no confundirlo con el
"consumo publico”. Por ello, incluye todas las compras realizadas por los consumidores. Esto
engloba una serie de compras como la alimentacion, el alquiler, la energia, la ropa, el ocio, la
educacidn, el transporte de comunicaciones y otros servicios como la peluqueria o los seguros.
Sin embargo, la compra de casas nuevas se considera como una inversiéon. Cualquier cosa en
la que se gaste dinero se cuenta generalmente como consumo privado. Al mismo tiempo, hay
dos excepciones notables: los bienes de capital y los activos de inversion (Corkey, 2014).

Los bienes de capital son bienes que se utilizan para crear bienes finales para el
consumidor. En otras palabras, el consumidor no los consume, sino que forman parte del
proceso de produccion para crear otros bienes de consumo. Esencialmente, son bienes que

ayudan a crear productos de consumo. Tambien hay activos de inversion que abarcan los
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fondos de inversion, las acciones, los bonos, los bienes inmuebles y las cuentas de ahorro para
la jubilacion. Todos estos son tipos de inversiones que por Si mismos no cuentan como
consumo privado. En cambio, se considera una inversion privada (Thomas et al., 2019).

b) La Inversion.

Como parte del PBI, incluye los bienes de capital, que son activos como la maquinaria
y los equipos de fabricacion. Sin embargo, se diferencian de los bienes de consumo porque se
utilizan para crearlos. En otras palabras, cualquier cosa que pueda utilizarse para proporcionar
algo que el consumidor pueda comprar, puede clasificarse como bien de capital. A su vez, se
clasifican como una inversion. La inversion privada puede dividirse en cuatro categorias:
Propiedad intelectual, nuevos edificios y estructuras, equipos de TIC y otra maquinaria y
equipos de transporte (Boyce, 2020).

c) El Gasto Publico.

El gasto pablico incluye simplemente todo aquello en lo que el gobierno gasta dinero,
con la excepcion de los pagos por transferencia (evitando duplicidad en la contabilidad).
Excluye cualquier pago al publico, como la seguridad social, el subsidio de vivienda o el
subsidio de desempleo. Debido a que transfiere dinero al consumidor, pero no afiade ningun
valor, se excluye de la medida. Lo que se incluye en el gasto publico es: el valor de los bienes
y servicios adquiridos o producidos por las administraciones puablicas y suministrados
directamente a los hogares privados con fines de consumo. Esto incluye servicios como el
mantenimiento de carreteras, la educacion, la aplicacion de la ley, la defensa, la legislacion y
otros gastos de infraestructura (Thomas et al., 2019).

d) Exportaciones Netas.

Las exportaciones netas miden el comercio total de una nacion. La formula se calcula
restando las importaciones a las exportaciones (exportaciones - importaciones), lo que también

se conoce como balanza comercial. Por ejemplo, si un pais importa mas de lo que exporta, tiene
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una balanza comercial negativa. Si exporta mas de lo que importa, tiene una balanza comercial
positiva, lo que significa que vende mas bienes en el extranjero de los que ingresa (Boyce,
2020).

Las exportaciones netas pueden tener un efecto positivo en el PBI si la balanza
comercial es positiva. Si la nacion vende mas bienes al extranjero de los que compra, significa
que hay una transferencia neta de riqueza que se incluye en el PBI. Por el contrario, si la nacion
compra al extranjero mas de lo que vende, se produce una transferencia negativa de riqueza al
extranjero, lo que supone una presion a la baja sobre el PBI (Corkey, 2014).

2.2.8.6. Importancia del PBI.

La estimacion del Producto Bruto Interno es Util para calcular el crecimiento de la
economia afio a afio. El patron de crecimiento del PBI se considera que indica el éxito o el
fracaso de la politica econdmica y determina si una economia estad o no en recesion (Biron,
2020).

Los bancos centrales suelen utilizar el PIB como sefial para aumentar o disminuir los
tipos de interés centrales. También lo utilizan como indicador de cuando deben empezar a
producir mas dinero, lo que se conoce como flexibilizacion cuantitativa. Los gobiernos también
lo utilizan para determinar si es necesario un gasto adicional. Por ejemplo, durante una
recesion, se perderan muchos puestos de trabajo. El gobierno puede responder introduciendo
una serie de programas de obras publicas (BoyceWire, 2020).

El PBI también es importante porque su indicador PBI per cépita puede utilizarse como
indicador del nivel de vida de un territorio. De hecho, el PBI puede aumentar mientras los

ingresos reales de la mayoria de la poblacion disminuyen (Biron, 2020).
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2.2.8.7. Ventajas y Desventajas del PBI.

Las ventajas del PBI radican en su utilidad para las politicas publicas, medir el avance
0 recesion de una economia y como un indicador de riqueza, en la literatura se reportan algunas
de estas ventajas.

El PBI es una herramienta importante para los organismos responsables de establecer
politicas publicas porque cuando una nacion empieza a producir menos bienes y servicios,
muestra que algo va mal. En general, refleja los altibajos del ciclo econdmico (Coscieme et al.,
2020).

El PBI es Util para medir el avance de la economia, estrechamente relacionada con el
rendimiento de las empresas, la rentabilidad, el empleo y la salud econémica general. Los
responsables politicos lo utilizan como indicador para saber cuando hay que actuar. Un
descenso del PBI sugeriria que la economia va mal y necesita un estimulo. Por ejemplo, los
bancos centrales utilizan el descenso del PBI como sefial para bajar los tipos de interés. En
otros casos, los politicos pueden utilizarlo como sefial para bajar los impuestos o aumentar el
gasto publico. Ambos tienen como objetivo reducir el efecto negativo del ciclo econémico,
aunque ambos tienen resultados muy diferentes. Cuando el PIB disminuye, se producen menos
bienes en la economia. Como la riqueza de una nacion viene dictada por el nimero de bienes
que produce, cuanto menor sea este indice, menor seré la riqueza que esta creando. Por lo tanto,
cuando una nacién produce menos riqueza, la vida de los habitantes del pais sera peor (Kushnir,
2018).

Muchas desventajas acerca del uso del PBI se han reportado en la literatura, desde las
relacionadas con su origen y medicion, hasta las relacionadas con la forma en como se
comporta la economia y como se compara con diversas economias a nivel mundial, a

continuacion, se describen las principales.
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El PBI nunca se disefié para medir el bienestar social o econémico. Los creadores
originales del PIB advirtieron que no se utilizara para nada mas que como una herramienta
especializada que media s6lo un estrecho segmento de la actividad de la sociedad. Sin embargo,
desde la década de 1950 se ha utilizado el tamafio de la economia como principal indicador del
progreso general. Segun este criterio, la economia mundial (medida por el PBI) se ha
multiplicado por mas de tres desde 1950. Sin embargo, el bienestar econémico ha disminuido
ligeramente desde 1978 (Kubiszewski, 2019).

El papel actual del PBI plantea una serie de problemas. Uno de ellos es que interpreta
todos los gastos como positivos y no distingue entre las actividades que aumentan el bienestar
y las que lo reducen. Por ejemplo, un vertido de petroleo aumenta el PBI debido al coste
asociado de la limpieza y la reparacion, pero obviamente resta bienestar general. Otras
actividades que aumentan el PBI son las catastrofes naturales, el cancer (y otras enfermedades),
la delincuencia, los accidentes de trafico, etc. (Kubiszewski, 2019). Esta postura la defienden
Rezaee et al. (2021) quienes sustentan que el PBI no puede ofrecer una imagen exacta de la
situacién econémica de un pais en comparacion con otro, porque la situacion econémica no
s6lo depende de los ingresos, sino también de los costos y gastos de ese pais.

El PBI suma todos los suministros comercializados a la demanda final (ventas a los
hogares, al gobierno, exportaciones netas y formacion de capital), independientemente de que
representen un beneficio real o un gasto necesario, como el tratamiento de los efectos de la
contaminacion sobre la salud (Coscieme et al., 2020). Esto se debe a que el PBI se calcula
utilizando el modelo input/output, es decir lo Unico que puede incluirse en el PBI son los
articulos que produce y consume uno de los sectores de la economia. No se incluye nada mas

(Kubiszewski, 2019).
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2.3.  Definicion de Términos Basicos

2.3.1. Administracion Tributaria.

Es un organismo perteneciente al poder publico nacional o local que ha sido designado
para cumplir la principal funcion de recaudar tributos. Acerca de los impuestos del gobierno
nacional, la SUNAT es la administracion tributaria encargada de la recaudacion. Asi también,
los Gobiernos Locales administran las contribuciones y tasas municipales, ya sean derechos,
licencias o arbitrios, y de forma excepcional, los impuestos asignados por ley (SUNAT, 2021).

2.3.2. Ingresos Tributarios

Esta referido a todos aquellos ingresos que se obtienen por la recaudacién legal de
impuestos y por contribuciones de caracter obligatorio (que no son entregados por voluntad
propia) (MEF, 2020a).

2.3.3. Ao Fiscal

Esta referido al periodo de tiempo en el que se establece el Presupuesto del Sector
Pablico y este coincide con un afio calendario; es decir, el periodo da inicio el dia 1 de enero 'y
finaliza el 31 de diciembre (MEF, 2020b).

2.3.4. Superintendencia Nacional de Aduanas y Administracion Tributaria —

SUNAT

Este tipo de impuesto se encarga de gravar la totalidad de las etapas del ciclo de
produccidn y distribucion. Es asumido por el consumidor final y se encuentra, por lo general,
incluido en el precio de compra de los productos adquiridos. Es una modalidad nacional del

IVA o Impuesto al Valor Agregado (Programa Educando a las MYPES, 2020).
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Capitulo 111
Hipotesis y Variables
3.1. Hipdtesis

3.1.1. Hipotesis General.

Existe relacion directa entre la recaudacion del Impuesto a la Renta y el Producto Bruto
Interno, en el Perd, en el periodo 2005 a 2021.

3.1.2. Hipotesis Especificas.

o Existe relacion directa entre la renta de capital y el Producto Bruto Interno, en el

Perd, en el periodo 2005 a 2021.
o Existe relacion directa entre la renta empresarial y el Producto Bruto Interno, en
el Per(, en el periodo 2005 a 2021.
o Existe relacion directa entre la renta de trabajo y el Producto Bruto Interno, en el
Perd, en el periodo 2005 a 2021.
3.2. ldentificacion de las Variables

3.2.1. Variable 1: Impuesto a la Renta.

La primera variable de la investigacion es el “Impuesto a la Renta”, entendido como el
que se encarga de gravar los beneficios obtenidos de los sujetos pasivos que realizan vida
econOmica en el territorio nacional (Garcia, 2021). Esta comprendido por tres tipos de renta y
cinco categorias: Renta Neta de Capital (primera y segunda categoria), la Renta Empresarial
(tercera categoria) y la Renta Neta del Trabajo (cuarta y quinta categoria) (DS N° 179-2004-
EF, 2004).

3.2.2. Variable 2: Producto Bruto Interno.

La segunda variable de la investigacion es “Producto Bruto Interno”, entendido como

el valor final de la produccion corriente de bienes y servicios finales dentro del Perd durante
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un periodo de tiempo determinado (BCRP, 2019). Es medido como PBI real y nominal

(Mankiw, 2022).



3.3.  Operacionalizacion de las Variables
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Tabla 2
Operacionalizacion de las variables
Variables Definicion Conceptual Dimensiones Indicadores items Escala
Es el impuesto que grava las rentas prf)v,eni.entes Impuesto alaRentade  Valor recaudado en miles
del capital, el trabajo y la ap!lcacmn sinérgica Renta de Primera Categoria de millones de soles
de los dos factores, asi también como las ol
Variable 1:  9anancias y los beneficios resultantes (BCRP, capita Impuesto a laRentade  Valor recaudado en miles
Recaudacién 2019). Est4 comprendido por tres tipos de renta Segunda Categoria de millones de soles
del y cinco categorias: Renta Neta de Capital Renta Impuesto a la Renta de  Valor recaudado en miles
Impuestoa  (INcluye la primera y segunda categoria), la empresarial ~ Tercera Categoria de millones de soles
la Renta Renta E,mpresarlal (compuesta por |6.1 tercera Impuesto a la Renta de Valor recaudado en miles ,
(IR) categoria) y la Renta Neta del Trabajo (incluye Cuarta Cateqoria de millones de soles Razon
la cuarta y quinta categoria) (DS N° 179-2004-  Renta de g
EF, 2004). trabajo Impuesto a la Rentade  Valor recaudado en miles
Quinta Categoria de millones de soles Razo6n
Es el valor total de la produccién corriente de Valor en soles Miles de millones Razén
. i icios fi 1 PBI real
Variable 2- bienes y servn:_los flnalgs dentro de ur\ pais Variacién porcentual var. % Raz6n
Producto durante un periodo de tiempo determinado Miles de mill ]
(BCRP, 2019). Es medido como PBI real, , Valor en soles €S de mitiones Razon
Bruto ] . ) PBI nominal L o .
Interno nominal y per capita (Mankiw, 2022). Variacion porcentual Var. % Razon
(PBI) PBI per Valor en soles Miles de millones Razon
capita Variacion porcentual Var. % Razon
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Capitulo IV
Metodologia

4.1. Enfoque de la Investigacion

La investigacion fue de enfoque cuantitativo. Segin Drewes (2020), el enfoque
cuantitativo hace hincapié en las mediciones objetivas y en el andlisis estadistico, matematico
0 numeérico de los datos recogidos a través de censos, cuestionarios y encuestas, o mediante la
manipulacion de datos estadisticos preexistentes utilizando técnicas informaticas. La
investigacion cuantitativa se centra en la recopilacion de datos numéricos y su generalizacién
entre grupos de personas o para explicar un fenémeno concreto.
4.2. Tipo de Investigacion

La investigacion realizada fue de tipo basica. Segun Rios (2020), la investigacion basica
se basa en la curiosidad. Esta motivada por el deseo de ampliar los conocimientos y supone la
adquisicion de conocimientos por el simple hecho de conocerlos. Su objetivo es responder a
las preguntas de por qué, qué o como y aumentar la comprension de los principios
fundamentales.
4.3.  Nivel de Investigacion

El nivel de la investigacion fue correlacional. Como lo indica Herndndez-Sampieri et
al. (2014), el caracter de una investigacion es correlacion cuando establece una relacion entre
las variables investigadas sin establecer causalidad entre ellas, no solamente describe o se
acerca al problema o fenémeno, sino que intenta establecer las relaciones entre las variables
consideradas por el investigador.
4.4. Meétodos de Investigacion

El método de la investigacion utilizado respondi6 al de tipo hipotético-deductivo. Para
Rodriguez (2021), el método hipotético-deductivo (H-D) consta de al menos dos partes: una

parte hipotética en la que se propone una hipotesis o teoria sea cual sea su origen, para su
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comprobacion, y una parte deductiva en la que se extraen las consecuencias de la prueba a
partir de las hipdtesis. No se menciona en el nombre del método una tercera parte crucial en la
que se deducen las consecuencias y se comparan con el experimento o lo que podemos
observar. Las consecuencias se aprueban o no cuando se realiza la comparacion.
4.5. Disefio de Investigacion

El disefio de la investigacion fue no experimental. Esto es asi debido a que las variables
de estudio no fueron manipuladas intencionalmente por ningun agente interviniente en la
investigacion y fue de corte longitudinal por motivo de que se recopil6 informacion a lo largo
de un espacio de tiempo determinado (Thomas, 2021).

El esquema empleado sera el siguiente:

Ox
M12< i r
Oy

Ma2: representa a la muestra (datos de Impuesto a la Renta y Producto Bruto Interno)

Ox: representa a la variable Impuesto a la Renta

Oy: representa a la variable Producto Bruto Interno
4.6. Poblacion y Muestra

4.6.1. Poblacion.

La poblacion en la investigacion fueron los ingresos de la recaudacion del Impuesto a
la Renta (SUNAT, 2022) y valores del Producto Bruto Interno (BCRP, 2022), en el periodo
2005 a 2021. Dentro de un universo, se le denomina como poblacion a un determinado
conjunto, que puede estar formado tanto por individuos como por objetos (Paltridge y Starfield,

2019). Los sujetos o individuos de este conjunto comparten entre si, ciertas caracteristicas

diversas (Arias, 2020a).
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4.6.2. Muestra.

A. Unidad de Analisis.

La unidad de analisis del estudio fueron los valores anuales de recaudacion del Impuesto
a la Renta y los valores del Producto Bruto Interno.

B. Tamafio de la Muestra.

En la investigacion, la muestra tuvo un tamafio de 17 valores anuales de recaudacion
del Impuesto a la Renta y los valores del Producto Bruto Interno, es decir, para cada variable y
sus dimensiones, cada dato correspondi6 a cada uno de los afios comprendidos entre el 2005 y
2021, es decir, se recogieron datos anuales. Como sustentaron Hernandez-Sampieri y Mendoza
(2018), una muestra esta formada por una cantidad (de sujetos u objetos) solamente limitada
por los criterios de la investigacion, es decir, no posee un tamafio preestablecido. Fueron los
objetivos y el problema de investigacién los que delimitaron el tamafio de esta.

C. Seleccion de la Muestra.

La técnica de seleccién de muestra 0 muestreo fue no probabilistica y se realizd de
forma censal, es decir, incluyendo el nimero total de la muestra. Segun indicaron los autores
Gonzalez-Lopez et al. (2020), un muestreo se realiza Gnicamente si la poblacién es infinita o
demasiado grande, con la finalidad de que se obtenga una muestra representativa de la
poblacidn descrita, basada en los criterios de la estadistica.

4.7.  Técnicas e Instrumentos de Recoleccion de Datos

4.7.1. Técnicas.

La técnica utilizada fue la observacion. Este tipo de técnica incluye en el acceso directo
a los fendmenos de la investigacién, un alto nivel de flexibilidad en cuanto a su aplicacion y la
generacién de un registro permanente al que se puede hacer referencia posteriormente

(Paltridge y Starfield, 2019).
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4.7.2. Instrumentos.

El instrumento empleado en la investigacion fue la ficha de observacion. Este tipo de
ficha “permite recolectar datos e informacion de las fuentes que se estan consultando, las fichas
se elaboran y disefian teniendo en cuenta la informacion que se desea obtener para el estudio”
(Arias, 2020b, p. 57).

Los datos fueron analizados a través de métodos de correlacion. Se utilizo la prueba de
correlacion de Pearson. Segun Bagadi (2020), el coeficiente de correlacion producto-momento
de Pearson (o coeficiente de correlacion de Pearson, para abreviar) es una medida de la fuerza
de una asociacion lineal entre dos variables y se denota por “r”. Basicamente, la correlacion
producto-momento de Pearson intenta dibujar una linea de mejor ajuste a través de los datos
de dos variables, y el coeficiente de correlacion de Pearson, “r”, indica lo lejos que estan todos
estos puntos de datos de esta linea de mejor ajuste (es decir, lo bien que se ajustan los puntos
de datos a este nuevo modelo/linea de mejor ajuste).

El coeficiente de correlacion de Pearson puede tomar un rango de valores de +1 a -1.
Un valor de 0 indica que no hay asociacién entre las dos variables. Un valor superior a 0 indica
una asociacion positiva; es decir, a medida que el valor de una variable aumenta, también lo
hace el valor de la otra. Un valor inferior a O indica una asociacion negativa; es decir, a medida
que el valor de una variable aumenta, el valor de la otra variable disminuye (Walker, 2017).

A. Disefio.

El disefio del instrumento, el cual es una ficha de observacion, se realizé considerando
variables (recaudacién del Impuesto a la Renta y Producto Bruto Interno), dimensiones (renta
de capital, renta empresarial, renta de trabajo, PBI real, PBI nominal y PBI per capita), 7
indicadores (Impuesto a la Renta de Primera Categoria, Impuesto a la Renta de Segunda
Categoria, Impuesto a la Renta de Tercera Categoria, Impuesto a la Renta de Cuarta Categoria,

Impuesto a la Renta de Quinta Categoria, Valor en soles, Variacion porcentual) e items (valores
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en miles de millones de soles y porcentuales, segun la naturaleza del indicador) a escala de
razon ver (Apéndice C).

B. Confiabilidad.

Puesto que, el instrumento utilizado es una ficha de observacion, con items que no
tienen la naturaleza de presentar consistencia interna estadistica, no se realizaron pruebas de
confiabilidad de este, sin embargo, si se verifico su validez.

C. Validez.

El instrumento fue sometido a juicio de expertos con la finalidad de ser evaluado de
acuerdo con el formato de validacion “Ficha de Validacion por Criterio de Experto”, formada
por un equipo de tres jueces expertos en el tema, la Tabla 3, brinda los detalles de la validacion
del instrumento de investigacion.

Tabla 3

Validacion del instrumento de investigacion, segun juicio de expertos

Apellidos y nombres del informante Cadigo del Opinion de Promedio de valoracién

instrumento aplicabilidad (Escala0-1)
Lic. Marild Daysi Susanivar Flores ET Es aplicable 0.96
Lic. Ali Aladino Toribio Esteban ET Es aplicable 0.96

Lic. Gerson Omar Salazar Cruz ET Es aplicable 0.96
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Capitulo V
Resultados
5.1. Descripcion del Trabajo de Campo

El trabajo de campo, para la recoleccion de informacion, fue ejecutado por el equipo de
investigacion conformado por: Franco Huertas César Augusto David, mediante el muestreo
censal.

Se aplico la ficha de observacion con un tamafio de muestra de tamafio 17 valores
anuales, de recaudacion del Impuesto a la Renta y del Producto Bruto Interno, durante un (1)
dia en un horario establecido por 08:00 — 16:00 horas, desde el portal de series estadisticas del
BCRP y el portal de estadisticas y estudios de SUNAT.

Los datos obtenidos se procesaron utilizando el software Excel 2019 y el paquete
Statistical Package for the Social Sciences (SPSS) version 25.0. En Excel 2019 se realizo la
tabulacién y codificacion respectiva para las variables y sus dimensiones, los datos obtenidos
fueron importados desde SPSS para su posterior procesamiento y andlisis. No se reportan

dificultades encontradas durante el trabajo del campo.
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La Tabla 4 presenta el registro de recoleccion de datos, las variables en estudio son Recaudacion del Impuesto a la Renta y Producto Bruto

Interno, se presentan tres dimensiones para cada variable, los valores de la tabla tienen un valor expresado en millones de soles, a excepcion de

los valores porcentuales que los acompafian.

Tabla 4

Registro de recoleccion de datos

Recaudacion del Impuesto a la Renta (IR)

Producto Bruto Interno (PBI)

Renta de capital Renta empresarial Renta de trabajo PBI real PBI nominal PBI per cépita
ANO 1lraCategoria Var.% 2daCategoria Var.% 3raCategoria Var.% 4taCategoria Var.% 5taCategoria Var.% Valor  Var.%  Valor  Var.% Valor  Var.%
2005 1810 31 250.4 62.8 5315.6 164 3954 117 2,369.5 96 273971 629% 244291 851% 9883  540%
2006 199.8 8.2 507.4 98.2 9,963.3 83.8 4453 104 27733 147 294598 753% 267016 1648% 10546 6.71%
2007 2174 7.0 6109 187 13,257.6 306 407.8 99 3,2409 149 319693 852% 319693 11.12% 11368 7.80%
2008 241.3 48 7120 104 14,9207 6.6 437.1 14 3,965.8 157 348870 9.13% 352719 1146% 12327 844%
2009 1445 418 6615 -10.1 106910  -305 473.0 48 43289 59 352693 110% 363M43 271% 12382 044%
2010 159.7 838 869.4 296 14,651.6 350 5211 86 47347 78 382081 833% 416784 1496% 13316 7.55%
2011 196.0 18.7 12911 436 19,3208 276 566.9 5.3 5876.7 201 406256 6.33% 473049 1207% 14055 554%
2012 2530 24.6 1,1356 -151 20,744.2 36 637.3 84 7,054.1 158 431199 6.14% 508131 8.01% 14811 538%
2013 3100 19.2 1,275.1 9.3 19,6333 -79 7444 136 7,819.9 79 456435 585% 543556 7.39% 15556  5.03%
2014 3735 16.7 12139 -1.8 18,535.9 -85 834.1 85 8,472.7 49 467308 238% 570041 520% 15779 1.43%
2015 4430 145 1,286.9 25 168175  -12.3 7835 93 8,043.6 -82 482506 325% 604416 607% 16103 2.05%
2016 5039 9.8 15355 151 16,495.8 54 8712 73 8,248.2 -11 501581 395% 647668 7.69% 16487 2.39%
2017 532.0 2.7 1,580.8 00 15,499.2 -8.6 8935 0.2 8,444.0 05 514215 252% 687989 642% 16602 0.69%
2018 580.0 76 17716 108 17,267.9 99 959.8 6.0 91625 72 534665 398% 731588 6.07% 16940 2.04%
2019 624.0 53 24120 332 17,679.3 03 1,022.8 43 9,759.8 43 546161 215% 761984 398% 16998 0.42%
2020 502.6 -209 1,766.8 281 138040  -233 1,002.4 -38 91779 -76 485987 -11.02% 704939 -7.17% 14896 -12.30%
2021 615.8 178 38349 108.0 22,785.7 58.5 1,328.0 273 10,236.8 73 550611 1330% 871833 2367% 16667 11.86%
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5.2.1. Resultados de la Variable Recaudacion del Impuesto a la Renta.

A continuacion, se presentan los principales descriptivos de la dimension Renta de
capital. La Figura 4 presenta los datos obtenidos para ¢l indicador “Renta de 1ra categoria”, la
linea de tendencia con un ajuste lineal muestra un coeficiente de determinacion igual a 0.85,

demostrando un buen ajuste para los datos.

Rentalra categoria

700
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500 y = 3E+07x + 7E+07
400 R2=0.8523
300
200
100
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2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

Figura 4. Renta de primera categoria, en Peru, 2005-2021

La Figura 5 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual de la
Renta de Ira categoria”, se observa que los valores de variacion porcentual son positivos en el
periodo analizado, sin embargo, se evidencian dos importantes variaciones negativas, la

primera en el afio 2009, equivalente a 41.8% y la segunda en el 2020, equivalente a 20.9%.
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Figura 5. Renta de primera categoria porcentual, en Per(, 2005-2021
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La Figura 6 presenta los datos obtenidos para el indicador “Renta de 2da categoria”, la
linea de tendencia con un ajuste lineal, muestra un coeficiente de determinacion igual a 0.76,

demostrando un buen ajuste para los datos.

Renta 2da categoria
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2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
Figura 6. Renta de segunda categoria, en Pert, 2005-2021

La Figura 7 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual de la
Renta de 2ra categoria”, se observa que, en el periodo analizado, se produjeron multiples

variaciones anuales negativas, correspondientes a los afios 2009 (10.1%), 2012 (15.1%), 2014

(7.8%) y 2020 (28.1%).
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Figura 7. Renta de segunda categoria porcentual, en Per(, 2005-2021
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A continuacion, se presentan los principales descriptivos de la dimension Renta
empresarial. La Figura 8 presenta los datos obtenidos para el indicador “Renta de 3ra

categoria”, la linea de tendencia con un ajuste lineal muestra un coeficiente de determinacion
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igual a 0.41, demostrando un mal ajuste para los datos, evidenciando que el método de ajuste

lineal no es el mas apropiado para la serie.

Renta 3ra categoria
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Figura 8. Renta de tercera categoria, en Perd, 2005-2021

La Figura 9 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual de la
Renta de 3ra categoria”, se observa que, en el periodo analizado, se produjeron multiples
variaciones anuales negativas, correspondientes a los afios 2009 (30.5%), 2013 (7.9%), 2014

(8.5%), 2015 (12.3%), 2016 (5.4%), 2017 (8.6%) y 2020 (23.3%).
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Figura 9. Renta de tercera categoria porcentual, en Peru, 2005-2021
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A continuacién, se presentan los principales descriptivos de la dimension Renta de
trabajo. La Figura 10 presenta los datos obtenidos para el indicador “Renta de 4ta categoria”,
la linea de tendencia con un ajuste lineal muestra un coeficiente de determinacion igual a 0.94,

demostrando un excelente ajuste para los datos.



73

Renta 4ta categoria
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Figura 10. Renta de cuarta categoria, en Peru, 2005-2021

La Figura 11 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual de la
Renta de 4ta categoria”, se observa que, en el periodo analizado, solo se produjeron tres
variaciones anuales negativas, correspondientes a los afios 2007 (9.9%), 2012 (15.1%), 2015

(9.3%) y 2020 (3.8%).
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Figura 11. Renta de cuarta categoria porcentual, en Per(, 2005-2021
La Figura 12 presenta los datos obtenidos para el indicador “Renta de 4ta categoria”, la
linea de tendencia con un ajuste lineal, muestra un coeficiente de determinacion igual a 0.94,

demostrando un excelente ajuste para los datos.
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Renta 5ta categoria
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Figura 12. Renta de quinta categoria, en Per(, 2005-2021

La Figura 13 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual de la
Renta de 5ta categoria”, se observa que, en el periodo analizado, se produjeron multiples
variaciones anuales negativas, sobre todo a partir de la segunda mitad de la serie,

correspondientes a los afios 2015 (8.2%), 2016 (1.1%), 2017 (0.5%) y 2020 (7.6%).
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Figura 13. Renta de quinta categoria porcentual, en Per(, 2005-2021

5.2.2. Resultados de la Variable Producto Bruto Interno.

A continuacion, se presentan los principales descriptivos de la dimension PBI real. La
Figura 14 presenta los datos obtenidos para el indicador “Valor del PBI real” expresado en
miles de millones de soles, la linea de tendencia con un ajuste lineal muestra un coeficiente de

determinacion igual a 0.9373, demostrando un excelente ajuste para los datos.
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PBI real
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Figura 14. Producto Bruto Interno real, en Per(, 2005-2021
La Figura 15 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual del
PBI real”, se observa que los valores de variacion porcentual son positivos en el periodo

analizado, sin embargo, para el afio 2020, se produjo una reduccion de 11.02% en el PBI real.
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Figura 15. Producto Bruto Interno real %, en Perd, 2005-2021
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A continuacion, se presentan los principales descriptivos de la dimension PBI nominal.
La Figura 16 presenta los datos obtenidos para el indicador “Valor del PBI nominal” expresado
en miles de millones de soles, la linea de tendencia con un ajuste lineal, muestra un coeficiente

de determinacion igual a 0.9807, demostrando un excelente ajuste para los datos.
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PBI nominal
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Figura 16. Producto Bruto Interno nominal, en Perd, 2005-2021
La Figura 17 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual del
PBI nominal”, se observa que los valores de variacion porcentual son positivos en el periodo

analizado, sin embargo, para el afio 2020, se produjo una reduccion de 7.17% en el PBI

nominal.
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Figura 17. Producto Bruto Interno nominal %, en Peru, 2005-2021

A continuacion, se presentan los principales descriptivos de la dimensién PBI per
capita. La Figura 18 presenta los datos obtenidos para el indicador “Valor del PBI per cépita”
expresado en miles de millones de soles, la linea de tendencia con un ajuste lineal muestra un

coeficiente de determinacion igual a 0.8318, demostrando un buen ajuste para los datos.
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PBI per capita
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Figura 18. Producto Bruto Interno per cépita, en Per(, 2005-2021
La Figura 19 presenta los datos obtenidos para el indicador “Variacion porcentual del
PBI per capita”, se observa que los valores de variacién porcentual son positivos en el periodo

analizado, sin embargo, para el afio 2020, se produjo una reduccién de 12.30% en el PBI per

capita.
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Figura 19. Producto Bruto Interno per capita %, en Peru, 2005-2021
5.3. Contrastacion de Resultados

5.3.1. Pruebas de Normalidad.

Para la aplicacion de la correlacion de Pearson, debe cumplirse el supuesto de la
normalidad de los datos. Con una significancia de 0.05%, se acepta la hipétesis de normalidad
si el valor de significacion (sig.) es superior a 0.05. La Tabla 5, muestra los valores del

estadistico Shapiro-Wilk, los grados de libertad y el valor de significacion, segun el valor, el

criterio de decision para aceptar la normalidad de los datos se contraste.
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Tabla b

Pruebas de normalidad para las variables y dimensiones de la investigacion

Pruebas de normalidad

Shapiro-Wilk

Estadistico gl Sig.
Recaudacion del Impuesto a la Renta 0.937 17 0.285
Renta de capital 0.897 17 0.061
Renta empresarial 0.966 17 0.747
Renta de trabajo 0.919 17 0.145
PBI real 0.938 17 0.290
PBI nominal 0.968 17 0.778
PBI per capita 0.900 17 0.068

Segun lo obtenido por las pruebas de normalidad, los valores de significacion para las
variables y dimensiones del estudio son mayores a 0.05, por lo tanto, se acepta la hipétesis de
normalidad de los datos, pudiendo proceder con la ejecucion de la prueba paramétrica de
correlacion de Pearson.

5.3.2. Pruebas de Correlacion de Pearson.

Las pruebas de correlacion de Pearson se han trabajado segln las hip6tesis siguientes:
Ho: No existe correlacion entre las variables de estudio; Hi: Existe correlacion entre las
variables de estudio. Nivel de significancia: 1% (a=0.01)

Criterio de decision: Si sig. (bilateral) < 0.01, se acepta Ho. Si, sig. (bilateral) > 0.01, se
rechaza Ho y se acepta Ha.

Respecto al objetivo general: determinar la relacion entre la recaudacion del Impuesto
a la Renta y el Producto Bruto Interno, en el Perd, en el periodo 2005 a 2021; se ha realizado

la prueba de correlacion de Pearson, reportando los resultados en la Tabla 6.
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Tabla 6

Correlacion entre Recaudacion del Impuesto a la Renta*Producto Bruto Interno

PBlreal PBIlnominal PBI per capita

Recaudacion del Impuesto a laRenta  Correlacion de Pearson 0,909™ 0,894™ 0,915™
Sig. (bilateral) 0.000 0.000 0.000
N 17 17 17

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

Se encontr6 que todos los valores de significacion fueron inferiores a 0.01, por lo tanto,
se rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipétesis alterna, concluyendo en que existe relacion
directa estadisticamente significativa entre la Recaudacion del Impuesto a la Renta y las
dimensiones PBI real, PBI nominal y PBI per capita. El coeficiente de correlacion de Pearson
presentd los valores de 0.909, 0.894 y 0.915, correspondientes a los casos Recaudacion del
Impuesto a la Renta y PBI real, Recaudacion del Impuesto a la Renta y PBI nominal v,
Recaudacion del Impuesto a la Renta y PBI per cépita, respectivamente, concluyendo que el
nivel de correlacion, para todos los casos, es directa y fuerte.

Respecto al primer objetivo especifico: analizar la relacidn entre la renta de capital y el
Producto Bruto Interno, en el Peru, en el periodo 2005 a 2021; se ha realizado la prueba de
correlacion de Pearson, reportando los resultados en la Tabla 7.

Tabla 7

Correlacion entre Renta de capital*Producto Bruto Interno

PBlreal PBInominal PBI per cépita

Renta de capital Correlacion de Pearson 0,867** 0,934** 0,786**
Sig. (bilateral) 0.000 0.000 0.000
N 17 17 17

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
Se encontrd que todos los valores de significacion fueron inferiores a 0.01, por lo tanto,

se rechaza la hipotesis nula y se acepta la hipotesis alterna, concluyendo en que existe relacion

directa estadisticamente significativa entre la Renta de capital y las dimensiones PBI real, PBI
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nominal y PBI per capita. El coeficiente de correlacion de Pearson presento los valores de
0.867,0.934 y 0.786, correspondientes a los casos Renta de capital y PBI real, Renta de capital
y PBI nominal y, Renta de capital y PBI per capita, respectivamente, concluyendo que el nivel
de correlacion, para todos los casos, es directa y fuerte.

Respecto al segundo objetivo especifico: describir la relacion entre la renta empresarial
y el Producto Bruto Interno, en el Per(, en el periodo 2005 a 2021; se ha realizado la prueba de
correlacion de Pearson, reportando los resultados en la Tabla 8.
Tabla 8

Correlacion entre Renta empresarial*Producto Bruto Interno

PBlreal PBInominal PBI per cépita

Renta empresarial Correlacion de Pearson  0,731** 0,693** 0,777**
Sig. (bilateral) 0.001 0.002 0.000
N 17 17 17

**_ La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

Se encontrd que todos los valores de significacion fueron inferiores a 0.01, por lo tanto,
se rechaza la hipétesis nula y se acepta la hipétesis alterna, concluyendo en que existe relacion
estadisticamente significativa entre la Renta empresarial y las dimensiones PBI real, PBI
nominal y PBI per cépita. El coeficiente de correlacion de Pearson presento los valores de
0.731, 0.693 y 0.777, correspondientes a los casos Renta empresarial y PBI real, Renta
empresarial y PBI nominal y, Renta empresarial y PBI per cépita, respectivamente,
concluyendo que el nivel de correlacion, para todos los casos, es directa y fuerte.

Respecto al tercer objetivo especifico: evaluar la relacion entre la renta de trabajo y el
Producto Bruto Interno, en el Perd, en el periodo 2005 a 2021.; se ha realizado la prueba de

correlacion de Pearson, reportando los resultados en la Tabla 9.
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Tabla 9

Correlacion entre Renta de trabajo*Producto Bruto Interno

PBlreal PBIlnominal PBI per capita

Renta de trabajo Correlacion de Pearson  0,985** 0,980** 0,958**
Sig. (bilateral) 0.000 0.000 0.000
N 17 17 17

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

Se encontro que todos los valores de significacion fueron inferiores a 0.01, por lo tanto,
se rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipétesis alterna, concluyendo en que existe relacion
directa estadisticamente significativa entre la Renta de trabajo y las dimensiones PBI real, PBI
nominal y PBI per cépita. El coeficiente de correlacion de Pearson presentd los valores de
0.985, 0.980 y 0.958, correspondientes a los casos Renta de trabajo y PBI real, Renta de trabajo
y PBI nominal y, Renta de trabajo y PBI per capita, respectivamente, concluyendo que el nivel
de correlacion, para todos los casos, es directa y fuerte.

5.4.  Discusion de Resultados

Los hallazgos del estudio indicaron correlaciones directas y de nivel fuerte utilizando
la prueba de correlacién de Pearson, estos resultados se confirman con lo reportado por Jumbo-
Benitez (2019) quien hallé que cuando el Producto Bruto Interno se incrementa, lo hace
también la recaudacion de impuestos. Otro autor que corrobora la evidencia es Garcia (2021)
quien sostuvo que, al disminuir el PBI la capacidad de recaudacion también se veria reducida.
También se tiene a Reyes (2019), quien determind que el Impuesto a la Renta permite
incrementar el PBI, y en Ecuador, Martinez (2017) obtuvo el mismo resultado. Asimismo, se
tiene a Lahura y Castillo (2018), autores que determinaron no solo la relacion entre las
variables, sino también el efecto del cambio tributario en el PBI, indicando que un incremento
de 1% en el PBI, reduce la presion tributaria de 0.28% a 0.49%. En contraste, Khumbuzile y
Hlalefang (2018), en su investigacion realizada en Sudéfrica, en el periodo 1981 a 2016,

encontraron una relacion negativa entre la recaudacion de impuestos y el PBI.
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En tanto a hallazgos estadisticos, se tiene a Coloma y Ayapi (2018), autores que
encontraron un nivel de correlacién alto (0.610) entre la recaudacion tributaria y el PBI de la
region Loreto, en el periodo 2012 a 2016, corroborando lo hallado por la investigacion.
Asimismo, se tiene a Robles y Solis (2019), quienes también encontraron una correlacion
positiva y de nivel fuerte (0.990) entre el Impuesto a la Renta y el PBI del Perd, en el periodo
1996 a 2018. En contraparte, Gonzales (2021), quien no encontro relacion estadistica entre la
recaudacion tributaria y el PBI para la region Loreto, pero si se observo una relacion entre la
recaudacion tributaria y el PBI para la region San Martin (0.970), esto podria suponer que a
nivel regional, la relacion entre las variables de estudio puede presentar o no correlacion,
probablemente a que a este nivel podria presentarse algun cambio en la recaudacién o en el

PBI, que impida establecer o visualizar una correlacion.
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Conclusiones
Se determino la relacion entre la recaudacion del Impuesto a la Renta y el Producto
Bruto Interno, en el Perd, en el periodo 2005 a 2021, concluyendo que, a mayor
recaudacion del Impuesto a la Renta, mayor serd el PBI en todas sus dimensiones (p
Pearson =0.909, 0.894 y 0.915, correspondientes a los casos Recaudacion del Impuesto
a la Renta y PBI real, Recaudacion del Impuesto a la Renta y PBI nominal v,
Recaudacion del Impuesto a la Renta y PBI per capita, respectivamente).
Se analizé la relacion entre la renta de capital y el Producto Bruto Interno, en el Peru,
en el periodo 2005 a 2021, concluyendo que, a mayor renta de capital, mayor sera el
PBI en todas sus dimensiones (p Pearson = 0.867, 0.934 y 0.786, correspondientes a los
casos Renta de capital y PBI real, Renta de capital y PBI nominal y, Renta de capital y
PBI per capita, respectivamente).
Se describid la relacién entre la renta empresarial y el Producto Bruto Interno, en el
Per(, en el periodo 2005 a 2021, concluyendo que, a mayor renta empresarial, mayor
serd el PBIl en todas sus dimensiones (p Pearson = 0.731, 0.693 y 0.777,
correspondientes a los casos Renta empresarial y PBI real, Renta empresarial y PBI
nominal y, Renta empresarial y PBI per capita, respectivamente).
Se evaluo la relacion entre la renta de trabajo y el Producto Bruto Interno, en el Peru,
en el periodo 2005 a 2021, concluyendo que, a mayor renta de trabajo, mayor sera el
PBI en todas sus dimensiones (p Pearson = 0.985, 0.980 y 0.958, correspondientes a los
casos Renta de trabajo y PBI real, Renta de trabajo y PBI nominal y, Renta de trabajo

y PBI per cépita, respectivamente).
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Recomendaciones

Se recomienda ampliar el horizonte de investigacién a uno de largo plazo, con el
propdsito de tener una vision holistica de la relacion presente entre la recaudacion y el
crecimiento econémico.

Respecto a la metodologia empleada, se recomienda la aplicacion de métodos
economeétricos en los cuéles puedan incluirse diversas variables para ver el efecto que
tienen estas sobre el Producto Bruto Interno y los posibles cambios y/o mejoras a
implementarse con base en estos nuevos resultados.

Se recomienda aplicar politicas fiscales orientadas a encontrar un balance adecuado en la
recaudacion del Impuesto a la Renta para favorecer la economia peruana, es decir, la
recaudacién debe incrementarse a un ritmo seguro y relacionado al del incremento del PBI.
Basados en las conclusiones del estudio, se recomienda a los investigadores y a los
profesionales de los entes tributarios del pais, la realizacion de estudios prospectivos no
solo a nivel nacional, sino también a nivel regional y/o local. Una adecuada politica

fiscal y tributaria traeria beneficios para el sector econémico y social del pais.
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Apéndice A: Matriz de Consistencia

Titulo: La Recaudacion del Impuesto a la Renta y el Producto Bruto Interno en el Pert, 2005 — 2021

96

Problema General Obijetivo General Hipotesis General Variables Metodologia

¢Como se relaciona la Determinar la relacion entre Existe relacidon directa entre Variable 1 Método de investigacion:
recaudacion del Impuesto a la la recaudacion del Impuesto a la recaudacion del Impuesto a Recaudacion  Hipotético-deductivo
Renta y el Producto Bruto la Rentay el Producto Bruto la Renta y el Producto Bruto del Impuesto Tipo de investigacion: Basico
Interno, en el Per(, en el Interno, en el Perl, en el Interno, en el Perl, en el a la Renta Nivelde investigacién: Correlacional
periodo 2005 a 2021? periodo 2005 a 2021. periodo 2005 a 2021. (IR) Disefio de investigacion: No

Problemas especificos Objetivos especificos Hipotesis especificas Variable 2 experimental-longitudinal-correlacional.
;Como se relaciona la Analizar la relacién entre la Existe relacion directa entre  Producto

recaudacion de la renta de
capital y el Producto Bruto
Interno, en el Perd, en el
periodo 2005 a 20217

¢Como se relaciona la
recaudacion de la renta
empresarial y el Producto Bruto
Interno, en el Perg, en el
periodo 2005 a 2021?

iComo se relaciona la
recaudacion de la renta de
trabajo y el Producto Bruto
Interno, en el Per(, en el
periodo 2005 a 20217

renta de capital y el Producto
Bruto Interno, en el Perd, en
el periodo 2005 a 2021

Describir la relacion entre la
renta empresarial 'y el
Producto Bruto Interno, en el
Per(, en el periodo 2005 a
2021.

Evaluar la relacién entre la
renta de trabajo y el Producto
Bruto Interno, en el Per(, en
el periodo 2005 a 2021.

la renta de capital y el
Producto Bruto Interno, en el
Per(, en el periodo 2005 a
2021.

Existe relacion directa entre
la renta empresarial y el
Producto Bruto Interno, en el
Per(, en el periodo 2005 a
2021.

Existe relacion directa entre
la renta de trabajo y el
Producto Bruto Interno, en el
Per(, en el periodo 2005 a
2021.

Bruto Interno
(PBI)

Ox
Mu< I T
OV

Mao: representa a la muestra

Ox: representa a la variable 1

Oy: representa a la variable 2

Poblacion:

Valores de recaudacion del Impuesto a la
Renta y valores del Producto Bruto
Interno.

Muestra:

Seran 17 datos de los ingresos anuales del
Impuesto a la Renta y del Producto Bruto
Interno, en el periodo 2005 a 2021.
Técnica: Observacion.

Instrumento: Ficha de observacion.
Técnicas estadisticas de analisis de datos:
Correlacion de Pearson.
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Variables Definicion Conceptual Dimensiones Indicadores items Escala
Es el impuesto que grava las rentas provenientes del Impuesto a la Renta de ,
. . L . . Var. % Razdn
capital, el trabajo y la aplicacidn sinérgica de losdos  Renta de Primera Categoria
factores, asi también como las ganancias y los capital Impuesto a la Renta de Var. % Razén
. .. , , . /0
Variable 1: beneficios resultantes (BCRP, 2019). Esta Segunda Categoria
Recaudacién  comprendido por tres tipos de renta y cinco Renta Impuesto a la Renta de Var. % Razén
del Impuesto  categorias: Renta Neta de Capital (incluye la primera  empresarial ~ Tercera Categoria
a la Renta y segunda categoria), la Renta Empresarial Impuesto a la Renta de Var. % Razén
(IR) (compuesta por la tercera categoria) y la Renta Neta Cuarta Categoria
. ) . Renta de
del Trabajo (incluye la cuarta y quinta categoria) (DS trabaio Impuesto a la Renta de Var. %
N° 179-2004-EF, 2004). J Quinta Categoria Razon
. ., . . Valor en soles Miles de millones Razo6n
Variable 2: Es el valor total de la produccion corriente de bienes  PBI real . ,
e . Variacion porcentual Var. % Razon
Producto y servicios finales dentro de un pais durante un . . )
. . . . Valor en soles Miles de millones Razo6n
Bruto periodo de tiempo determinado (BCRP, 2019). Es PBI nominal . ,
. . L Variacion porcentual Var. % Razon
Interno medido como PBI real, nominal y per capita . i )
(PBI) (Mankiw, 2022) PBI per Valor en soles Miles de millones Razon
’ ' capita Variacién porcentual Var. % Razén
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Recaudacion del Impuesto a la Renta (IR)

Producto Bruto Interno (PBI)

Renta de capital

Renta empresarial

Renta de trabajo

PBI real

PBI nominal

PBI per capita

ANO

1ra Categoria

Var. %

2da Categoria

Var. %

3ra Categoria

Var. %

4ta Categoria

Var. % | 5ta Categoria

Var. %

Valor

Var. %

Valor

Var. %

Valor

Var. %

2005

2006

2007

2008

2009

2010

2011

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

Nota. Todos los datos estan expresados en miles de millones de soles. Tomados de BCRP y SUNAT.



Apéndice D. Fichas de Validacion por Criterio de Expertos

niversidad
= -
Continental

Ficha de Validacion por Criterio de Experto

1. Datos Generales o . et s T
1.1. Apellidos y nombres del Experto: . sl Frores | Marwy Deyst

1.2. Grado académico / mencion
1.3. N° DNI/ Teléfono y/o celular

1.4. Cargo e institucion donde labora:

1.5. Autor(es) del instrumento

1.6. Lugar y fecha

2. Aspectos de la Evaluacion

2 - Deficiente | Aceptable | Bueno
Indicadores Criterios &
1 3 S
. Csta formulado con lenguaje apropiado y
1. Claridad ? 13y prop Y X
comprensible.
s [l instrumento esta organizado y expresado en \
2. Objetividad . & ¥ P X
comportamientos observables.
3. Actualidad Adecuado al avance de la ciencia y la tecnologia. X
4. Organizacién Presentacion ordenada. X
L. Comprende aspectos de las variables en cantidad y
5. Suficiencia : 2 X
calidad suficiente.
< % Permite conseguir datos de acuerdo a los objetivos
6. Pertinencia : X
planteados.
. Pretende conseguir datos basado en teorias o S
7. Consistencia e A
modelos tedricos.
8. Coherencia Entre variables, dimensiones. indicadores ¢ items. X
y La estrategia responde al proposito de la
9. Metodologia | SSTACE TSP PR X
investigacion.
S Los datos permiten un (ratamiento estadistico
10. Aplicacion ; B X
pertinente.
Conteo total de marcas A B C

1xA+3xB+5xC _ O.9@
50
3. Opinién de aplicabilidad
Intervalo Categoria

[0,20-0,40] | No valido, reformular |
<0,41 - 0,60] | No valido, modificar [
<0,61 - 0,80] | Valido, mejorar O
<0,81—1,00] | Valido, aplicar [

Coeficiente de validez =

4. Recomendaciones
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Ficha de Validacion por Criterio de Experto

1. Datos Generales
Lk Apellidosiy fiombresidel EXPerto: v ifatiii s i oomsssis ssysvellosots v svavovesionssans

1.2. Grado académico / mencion L A T IO 5 oo

1.3. N° DNI/ Teléfono y/o celular : 46‘8 ‘{? 4 (/é /?56/339@57 .......

1.4. Cargo e institucién donde labora: .....
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7 i — P
1.5. Autor(es) del instrumento 3 ( S0 £ »A U@UQM_AA o ):{lél\/\S(O ‘/_/ VU/ZA

1.6. Lugary fecha

2. Aspectos de la Evaluacion

Deficiente | Aceptable | Bueno

Indicador iteri
dores Criterios i 5 5
. Esta formulado con le je ropiado  y
1. Claridad l, ¢ fgfiaje: aprop Y )C
comprensible.
El instrumento estd organizado y expresado en
2. Objetividad . - ¥ Ep e
comportamientos observables.
3. Actualidad Adecuado al avance de la ciencia y la tecnologia. X
4. Organizacion Presentacion ordenada. s
5. Suficiencia Comprende aspectos de las variables en cantidad y

calidad suficiente.
Permite conseguir datos de acuerdo a los objetivos
planteados.

6. Pertinencia

Pretende conseguir datos basado en teorfas o
modelos teoricos.
8. Coherencia Entre variables. dimensiones. indicadores ¢ items.

~

. Consistencia

La estrategia responde al propdsito de la
investigacion.

Los datos permiten un tratamiento estadistico
pertinente.

Conteo total de marcas A B

9. Metodologia

10. Aplicacién

ol O 8% | B®

Coeficiente de validez =22+ 3:: +sxc _ 0. (fé
3. Opinion de aplicabilidad

Intervalo Categoria
10,20 — 0,40] No vilido, reformular |0
<0,41 — 0,60] | No valido, modificar |
<0,61 - 0,80] | Vélido, mejorar O
<0,81 - 1,00] Vilido, aplicar >

4. Recomendaciones
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Universidad
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Ficha de Validacién por Criterio de Experto

1. Datos Generales
1.1. Apellidos y nombres del Experto: L Satagw Crop, Gasen Omox

1.2. Grado académico / mencidn
1.3. N° DNI/ Teléfono y/o celular
1.4. Cargo e institucion donde labora:
1.5. Autor(es) del instrumento

1.6. Lugary fecha

2. Aspectos de la Evaluacion

Indicadores Criterios Deﬁcllente Acelgtable Buseno
1. Claridad Estd for'mulado con lenguaje apropiado y g
comprensible.
2. Objetividad El mstrumf:nto estd organizado y expresado en 5
comportamientos observables.
3. Actualidad Adecuado al avance de la ciencia y la tecnologia. X
4. Organizacién Presentacion ordenada. x
5. Suficiencia COfnprende ?Spectos de las variables en cantidad y
calidad suficiente. *®
6. Pertinencia Permite conseguir datos de acuerdo a los objetivos
planteados. X
7. Consistencia Pretende conseguir datos basado en teorfas o B
modelos tedricos.
8. Coherencia Entre variables, dimensiones, indicadores e items. <
9. Metodologia !_a e‘strat‘c:gla responde al propésito de Ia "
nvestigacion.
10. Aplicacién Los' datos permiten un tratamienio estadistico %
pertinente,
Conteo total de marcas A B C
.46
Coeficiente de validez ~—=++2 :: E5E. ot
3. Opinién de aplicabilidad
Intervalo Categorfa
[0,20 — 0,40] No valido, reformular

<0,41 — 0,60

No viélido, modificar

<0,61 - 0,80

<0,81 - 1,00]

Q
©)
Valido, mejorar O
®

Vilido, aplicar

4. Recomendaciones

-4

Firma del Experto
DNI. N?  }oz02622
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