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Importancia de la asignatura

= Para impulsar la generacion de iniciativas de emprendimiento relacionadas con su
guehacer profesional.

= Para desarrollar el espiritu competitivo de los estudiantes en eventos de
emprendimiento internos y externos.

= Para contribuir a generar profesionales emprendedores innovadores que aporten
al crecimiento econdmico de su region.
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p Competencia de la asignatura

El estudiante sera capaz de sustentar la formulacién y evaluacion de un modelo de
negocio de un producto y/o servicio con criterios innovadores y creativos que
contribuyan a la solucion de problemas de su entorno regional, reflejando el perfil del
emprendedor continental; utilizando el marco conceptual de la cultura de
emprendimiento y su relacion con el desarrollo econdmico del Peru y el mundo.
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- Organizacion de aprendizajes
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Marco Conceptual del Emprendimiento: Validacion del Prototipo:

¢ El Emprendimiento y su relacidon con el desarrollo e Segmentos, problemas ,soluciones Ideas de
econémico, GEM, Doing Business. negocio.

¢ El emprendimiento, tipos. El Empresarial * Método Lean Startup

e Emprendedor, tipos. Centro emprendimiento * Modelo de Negocios:
continental.  Modelo Lean Canvas

* Marco Conceptual de la Innovacion: e Elementos: ingresos, costos, métricos.

* Imaginacion, Creatividad e Innovacion. e Elementos: canales. Pitch elevator del prototipo

e La Innovacion, proceso, clases. solucidon minimo viable.

Qécnicas para generar innovaciones. / K /
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P& Unidad I: Marco conceptual del emprendimiento

Resultado de aprendizaje:

= Seras capaz de explicar las caracteristicas de los diferentes tipos de
emprendimiento que se desarrollan en la sociedad a través del analisis de casos
empresariales que se relacionan con el desarrollo econdmico del Perdu.

Contenido:

= El emprendimiento y su relacion con el desarrollo econdmico en el Peru vy el
mundo.

= El emprendimiento y sus tipos.
= El emprendedor, caracteristicas del perfil emprendedor
= El centro de emprendimiento Continental

wavw.continental.edu.pe




P& Unidad I: Marco conceptual del emprendimiento

Actividades dirigidas:

= Valora el rol de los emprendedores y el impacto del emprendimiento en el
desarrollo econémico.

= |nicia sus participaciones en actividades de emprendimiento.
Producto:

= Desarrolla sus evaluaciones semanales en base a los temas de la asignatura y
el manual autoformativo.

= |nvestiga sobre los reportes de emprendimiento GEM y Doing Business, para
sacar sus propias conclusiones.
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pa Unidad Il: Marco conceptual de la innovacion

Resultado de aprendizaje:

= Seras capaz de construir una propuesta de innovacion para la solucién de un
problema de la sociedad utilizando técnicas para generar innovaciones.

Contenido:
= |maginacion, creatividad e innovacion.
= LaInnovacion, proceso, clases, matriz de innovacion.

= Técnicas para generar innovaciones
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pa Unidad Il: Marco conceptual de la innovacion

Actividades dirigidas:

= Valora la importancia de la innovacién en la solucién de problemas para la
sostenibilidad de los negocios y emprendimientos en el tiempo.

Producto:
= Realiza sus evaluaciones semanales y su examen parcial.

= Genera ideas de negocio y evalua con técnicas probadas la mas conveniente.
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Resultado de aprendizaje:

Unidad lll: Validacion del prototipo

= Seras capaz de construir un producto minimo viable experimentando bosquejos de
prototipos con el segmento utilizando la metodologia de Lean Startup.

Contenido:

=  Segmentos-problemas-soluciones.

= Meétodo Lean Startup: ver, comenzar, definir, aprender, experimentar. Saltar,
probar, medir, pivotear. Tipos de Prototipos: basico, comercial.

= Meétodo Lean Startup: Arrancar los motores, formar lotes, crecer, adaptar, innovar.
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pu Unidad lll: Validacion del prototipo

Actividades dirigidas:

= Escucha y empatiza con el segmento objetivo para generar un producto minimo
viable con perseverancia.

Producto:
= Realiza sus evaluaciones semanales a través del aula virtual.
= Generaideas de negocio y las evalia con el método Lean Startup.
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- Unidad IV: Modelo de negocios

Resultado de aprendizaje:

= Seras capaz de sustentar la propuesta de un producto minimo viable que dara
solucidon a un problema de un segmento utilizando el modelo Lean Canvas con la
técnica picth elevator.

Contenido:

= Modelo Lean Canvas, definicion, aplicaciones, problema, segmento, propuesta de
valor, solucidn, ventaja competitiva.

= Elementos: ingresos, costos, métricas.
= Elementos: canales, Pitch elevator del prototipo solucion minimo viable.
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Unidad IV: Modelo de negocios

Actividades dirigidas:

Defiende con seguridad y certeza la propuesta de un producto minimo viable
gue permitira dar solucidon a un problema.

Producto:
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Realiza sus evaluaciones por el aula virtual. Se prepara para la evaluacion final.

Define su proyecto o idea de negocio, debidamente evaluada con el modelo

Lean Canvas.
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— Silabo

Recursos educativos

7

— Manual Autoformativo

— Manual de actividades

— Video clases

Envio productos
oportuno académicos

— Foros

— Biblioteca Virtual
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Bienvenidos a la asighatura
Emprendimiento e innovacion
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