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éLa forma de llevar al mercado una STARTUP es completamente
diferente a la estrategia de ejecucion de una compania consolidada?

ucontinental.edupe
Centro de Emprendimiento Confinental



‘\‘7\

=
——

PERSEVERAR

IDEA %
=

»\//

| P/VOTEAR CONSTRUIR
APRENDER

=

£

PRODUCTO
O SERVICIO

MEDIR %
RESPUESTAS

DE CLIENTES

ucontinental.edupe

LEAN
STARTUP

Bonzon q
consultores asociados



Eric Ries

Autor

UniR

RUNNING

LEAN

Ash Mavurya

ucontinental.edupe



Lean Canvas

;Cudl es su

importancia?
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Problem Solution Unique Velue Unfair Advantage |Customer
Proposition Segments
Top 3 problems Top 3 features : Can’t be easily
Single, clear, copied ght | Target customers
compellind message
that statesswhy you
are differefit and
- worth paying
Key Metrics attention ! Channels
| ]
Key activities you ! Path to customers
+ alternatives me; 1 +early adopters
1
Cost Structure Revenue Streams
Customer Acquisition Costs Revenue Model
Distribution Costs Life Time Value
Hosting Revenue
People, etc. Gross Margin
]
PRODUCTO ! MERCADO

Lean Canvas is adapted from The Business Medel Canvas (http:
Attribution-Share Alike 3.0 Un-ported License.

lion.com) and is licensed under the Creative Cemmons
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Business Model Canvas
VS
Lean Canvas
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(E Business Model Canvas vs Lean Canvas

ELEMENTO BUSINESS MODEL CANVAS LEAN CANVAS

Objetivo * Empresas nuevas y existentes * Exclusivamente empresas nuevas

* Clientes, inversores, empresarios,

Atencion * Exclusivamente a los empresarios
consultores, asesores
, . * No impone mucho énfasis en los
* Pone énfasis en los segmentos de . .
. . segmentos de clientes debido a
. clientes, canales y relaciones con .
Clientes nuevas empresas no tienen

los clientes para todas las

productos conocidos o probados
empresas

para vender

Fuente: https://canvanizer.com/how-to-use/business-model-canvas-vs-lean-canvas
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Business Model Canvas vs Lean Canvas

Se establece la infraestructura, enumera la| * Se inicia con el problema, una solucién
Enfoque naturalezay las fuentes de financiaciény propuesta, los canales para el logro de la
a de los flujos de ingresos esperados del solucidn, los costos involucrados y los flujos
negocio de ingresos esperados
Se centra en la propuesta de valor en L . .
o o - Se evalla si la empresa tiene una ventaja
. términos cuantitativos y cualitativos como . .
Competencia - injusta sobre el resto y cdbmo sacar provecho
manera de permanecer inteligente en el . .
de ella para una mejor puesta a tierra
mercado
Se fomenta la comprension sincera, la Se trata de un enfoque orientado a la simple
Solicitud creatividad, la discusion y el analisis solucion de un problema que permite al

constructivo

empresario para desarrollar paso a paso

Fuente: https://canvanizer.com/how-to-use/business-model-canvas-vs-lean-canvas
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azlo ahora, 1© === <

glefefef o)) cf picicli= Y lanzate
a conseguir lo que deseas!

ucontinental.edupe
Centro de Emprendimiento Continental



iMuchas gracias!
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